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Beryn

3 MeTOI0 BHM3HAYECHHS PIBHS HABYCHOCTI BUHUKAE HEOOXITHICTH Y CHUCTEMaTHUYHOMY
KOHTPOJII HA0YTUX KOMIETeHIiH. JJouiIbHO MPOBOIUTH TECTYBaHHS 3 OLIHKOIO 3HaHb, YMIHb i
MPAKTUYHUX HABUYOK, MiJI 9ac SIKOTO CTYICHT MOKE Ha0paTu MeBHY CyMy OaliB, IO JAaCTh 3MOTY
npoaHali3yBaTH PiBeHb 3700yTHUX 3HAHB 1 MPH MOTpedi 3IHTEHCU(IKYBAaTH CUCTEMY MIATOTOBKU
IS TOTO, 1100 3700yTH BaroMillli pe3y/ibTaTi y MOAANbIIOMY HaBYAIbHOMY MPOIIEC.

Tectn ykmagatoTbest 3 ypaxyBaHHsAM BuMmor o piBHs DELF Tta oOcsry moBHOrO
MaTepiany 1 MpOTpaMHUX BUMOT JI0 3HaHb Ta BMiHb CTY/JEHTIB, a TAaKOX 3TiTHO MPOrpamu
BULIO]1 IIKOJH, 30Kkpema HYXT.

3aBnanHs 1-ro piBHSA HOCATH PENPOIYKTUBHUN XapakTep — BOHH IepeadaydaroTh
MOJKJIMBICT BHOOpPY OJHOTO i3 3aIPONIOHOBAHMX BapiaHTIB BiAMOBiAI a00 B)KMBaHHS MEBHOL
(dbopMH MOBHOT OTMHHUIIL 3 PO3ALTY MOPQOIOTii Ta eKCUku. (1 6an 3a oOHe peyeHHs)

3aBnaHHs 2-ro piBHS — 1€ 3aBJaHHS Ha MIACTAHOBKY Ta TpaHC(HOPMAIlII0 JEKCHKO-
rpaMaTMYHOrO MaTepialy; 3aBJaHHS Ha MEpeKyaf 3 YKpaiHCbKOi Ha (paHIy3bKy Ta 3
¢paniy3pkoi Ha yKpaiHChbKY; 3aBIaHHS Ha pedepyBaHHS HEBEIUKHUX 3a 00CIroMm
HEaIaNTOBAaHUX TEKCTIB. (2 6anu 3a 00He peuenHsl)

3aBnaHHs 3-r0 piBHS HOCSATH TBOPYMI XapakTep — BOHM HAIlUICHI HA MEpEeBIPKY BMiHb
KOPHUCTYBAaTUCSI MOBHUM MaTepiajioM JJisi BCTAHOBJICHHS 3B 3HOT AyMKH. CTyJIeHTH MOBUHHI
MOKa3aTH BMIHHS CKJIaJaTH 3 OKPEMHUX CIIiB PEUEHHs, 3aKIHYUTH PO3MOYATI PEUCHHS, BMITH
rpaMaTMYHO NPAaBUJIIBHO BHUCIOBUTUCS Ha 3amaHy temy. (/0-12 peuems, 1,5-2 banu 3a ooue
peueHHs)

3aBnaHHs 4-T0 pIBHS € MEPEBIPKOIO HAa TPAMOTHICTh, HA BMIHHA JIOTIYHO, 3B’S3HO

BHUCIIOBUTH TyMKH 1HO3EMHOIO MOBOIO. (2 6au 3a 00He peuenHsl)



3aBaanns Ne 1
1. 3po6iTh mepekIa] MOJAHOI0 TEKCTY YKPAiHCHKOI0 MOBOIO 32 I0NIOMOTI0I0 CJIOBHUKA.
Les faiblesses des constructeurs francais

Les «années noires» qu’ont traversées les deux groupes automobiles frangais ont laissé de
profondes cicatrices, visibles dans leur structure financiere. Alors que la plupart de leurs
concurrents n’ont aucun endettement- quand ils n’ont pas des disponibilités a placer, comme
Toyota avec 37,4 milliards de francs, les deux francais, malgré une amélioration spectaculaire
depuis 1987, supportent des dettes lourdes, génératrices de frais financiers élevés.

Parallelement, les principaux constructeurs étrangers disposent de fonds propres plus
importants que PSA-Renault étant en situation nette négative-rapportés a leur endettement.

Or cette situation financiére a pesé lourd sur les programmes d’investissements des deux
constructeurs, qui ont, I’un aprés ’autre, taillé dans leurs dépenses, au risque de compromettre le
lancement de nouveaux modeles et la modernisation de leurs usines. Ainsi, Renault, qui a investi
jusqu’a 10% de son chiffre d’affaires dans sa période d’expansion du début de la décennie 1980,
a-t-il réduit ses efforts a 4,1 % chiffre d’affaires en 1986, et, malgré la prise amorcée en 1987,
ceux- cirestent inférieurs a 5%.

2. BuOepirs oany 3 Bignosigeit A, B, C un D, siky Bu BBa:ka€Te BipHOIO 3 TPaMaTH4HOI

TOYKH 30pY.
1. Cette rencontre internationale commence aprés-demain et quatre jours.
A. vadurer C. auraduré
B. durerait D. durera
2. Je vous donnerai les résultats de ce sondage je les connaitrai.
A. des que C. aussitot
B. depuis D. dés ce moment
3. Avez-vous acheté la machine a écrire est actuellement en réclame?
A. que C. dont
B. qui D. ou
4. Parmi les visiteurs étrangers le nombre s"est accru de 8% par rapport a I’an dernier,
on a remarqué de nombreux industriels japonais.
A. que C. dont
B. qui D. ou
5. Le catalogue sera adressé graduitement sur demande.
A. te C. les
B. e D. 1la
6. Ilyaunanils avec une constante remarquable: des automobiles, des ordinateurs,
des téléphones portables.
A. consomment C.  eurent consommé
B. avaient consommé D.  ont consommé



7. L'exportateur adresse les documents a son banquier régle le prix de la marchandise.

A. celui-ci C. ceux

B. celle-ci D. celles
8. Je appeler Paris.

A. veut C.  voudrais

B. voudrai D.  aurai voulu
9. Qu'elle dans votre langue!

A. répond C.  ait répondu

B. réponde D. répondent
10. Cette délégation part la France.

A. en C. a

B. pour D. dans

3. 3aBepuuiTh peveHHs, 3aNI0BHIOI04YM nponycku (1-10) noxranummu cjioBamMmu:

carriére essor la démission conseiller juridique ouverte
repos profil grandes surfaces affichage recherche

Le plus sGirement une rupture du contrat de travail constitue 1’évenement de (1)

M. Erard parten (2)

Il a travaillé plus de 20 ans dans I’entreprise. Une belle(3)

Cette entreprise est donc en plein (4)

Le (5) est un expert qui donne les conseils aux sociétés.

Je suis désolée, vous n’avez pas le (6) de ’emploi

Je suis ala (7) d’un emploi.

Dans une campagne publicitaire il y a des spots mais aussi I’ (8)

Les supermarchés et les hypermarchés sont des (9)

0. Messieurs, merci d’étre venus au conseil d’administration, je déclare la séance (10)

SR NG e

4. PosramyiiTe 4acTHHH IOJAAHOI0 HMKYe JLIOBOr0 JOKYMEHTY (a—j) B HeoOXiaHi
nocaigoBHocTi (1-10) 3a cxemono.

a) Messieurs 1

b) Nous avons bien regu vos propositions
concernant la fourniture pour le 1 juin 2
au plus tard de 10000 (dix mille) flacons,
suivant nos plans et descriptif Réf. 3 4

AH 610, pour un prix total hors taxes, a vos dépots,
de 20000 euros (2 euros x 10000),
a régler au 30 septembre 2000.

C) Le Chef des achats

Valérie Dutour.



d)

g)
h)

)

Laboratoire Guillaume Société
anonyme au capital de 30000 Euros
13 avenue du Parc — 89000 Auxerre

Veuillez agréer, Messieurs, nos salutations
distinguées.

Comme d'habitude, nous demanderions a
notre transporteur d’enlever la marchan —
dise des réception d’un avis de votre part.

Auxerre, le 13 avril 2000
Etablissements DECRAUZAT
130 rue Neuve

CH - 2502 Bienne

V/Réf.: CR/82
Objet: Commande 304

A ces conditions, nous avons |'avantage
de vous confirmer notre commande.

6,7,8,9
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3aBaanns Ne 2
1. 3po0iTh nepekJaja MOAAHOI0 TEKCTY YKPAIHCHKOI0 MOBOIO 32 IONIOMOI0I0 CJIOBHHMKA.
Fondements Culturels

Pour une large part, les grandes entreprises communautaires sont sorties des fronticres de
la CEE avant de devenir véritablement européennes. Pour bon nombre d’entre elles, un
recentrage sur I’Europe est nécessaire.

Quant a la France, pour rentrer sans complexe dans le nouvel espace en création, elle doit
apporter en dot un potentiel de futures entreprises européennes équivalent a celui des autres
grandes nations de la CEE. Ces entreprises, que préfigurent Philips aux Pays-Bas, Bosch en
RFA, Saint- Gobain en France, donneront a I’Europe sa force d’intervention a 1’étranger. C’est
grace a elles que la Communauté réalisera 1’équilibre de son commerce extérieur (pas forcément
un suréquilibre qui se traduirait par des convulsions ailleurs), au travers d’implantations dans le
monde, consolidant ici et 1a des positions commerciales, et de Iutilisation de chercheurs du
monde entier, de la méme fagon que les entreprises américaines et japonaises utilisent les
scientifiques européens.

2. Bubepits oany 3 Bianosigeir A, B, C yn D, iky BH BBa:ka€Te BipHOI0 3 rpaMaTH4HOI
TOYKH 30pY.

1. nous évitera de recourir au march¢ financier.
A. c¢a C. cela
B. ce D. ceci
2. 1l faut choisir un emplacement de vente dans le magasin.
A. meilleur C. bonne
B. mieux D. merveilleux
3. Quelle méthode de distribution conseillez-vous?
A. e C. les
B. aeux D. lui

4. Parmi les partenaires suivants, il y en a un que 1'entreprise ne peut pas rencontrer sur le

marché des capitaux. ?
A. laquelle C. lequel
B.  lesquelles D. auquel
5. Vous allez entendre cinq personnes parlent des objectifs de leur entreprise.
A.  qui C. dont
B. que D. quel
6. Bonjour, Monsieur. -je parler a M. Lesieur s.v.p.?
A.  peux C. puis
B.  pourrai D. pourrais
7. Je travaille déja plusieurs année.
A.  depuis C. a partir de
B. des D. au début de



8. A 1'école, j'avais un copain qui m’ un ordinateur cassé.

A. apassé C. eut passé
B.  passait D. avait passé
9. Nous devons faire en sorte que le client sa marchandise rapidement.
A.  recoit C. recut
B.  recoive D. ait regu
10. Elle doit se rendre Geneve.
A. en C. dans
B. a D. pour

3. 3aBepiTh peYeHHs1, 3ANI0BHIOKYH NPponycku (1-10) mogaHuMu cI0BaMM:

discussion  du label vendues lancer a titre
recu flexibles en déclin critéres piéce jointe

g+
Q
wn

LR

10.

4.

Grace a un travail acharné et a ses bons résultats, ce jeune homme vient d’étre (1) a
un poste de cadre.

Selon la Commission européenne, la France devrait répondre a I’ensemble des (2)

prévus pour participer a la monnaie unique des 1998.

La publicité de produit a pour objet de développer la vente d’un produit ou d’un service
sans indication (3) .

La livraison des marchandises (4) selon le présent Contrat sera effectuée en trois

Nous y reviendrons lors de la (5) du programme de notre coopération.

En raison des variations constantes ces prix sont remis (6) indicatif.

Tuer la marque parce qu’elle est (7) est une grande erreur.

Veuillez trouver en (8) mon curriculum vitae.

L’entreprise utilisent de nouvelles technologies de production qui sont beaucoup plus (9)

Je veux (10) un nouveau produit sur le marché.

Po3ramyiite 4acTMHM NOJAHOI0 HMIK4Ye JIJIOBOI0 JOKYMEHTY (a—j) B HeoOXiaHiH

nocJigoBHocri (1-10) 3a cxemono.

Magasins DELOMEAU 1
SARL au capital de 10000 Euros

105 rue de Siam

29200 Brest

Messieurs

N/ Réf.: 190 B
Objet: Votre livraison du 7 mai

Apres vérification du contenu du colis,
Nous avons constaté qu'il comprenait

12 chemisettes “aigle”, taille 42, an lieu des 4
12 chemisettes “aigle”, taille 38. Les autres




articles étaient conformes a notre commande.

Veuillez agréer, Messieurs, 1'expression
de nos sentiments distingués.

En méme temps que les chemisettes demandées,
nous souhaiterions recevoir dans un délai de 8 jours
- 6 pantalons “perle”, taille 44, a 69 F,

- 12 pantalons “rubis”, taille 42, a 72 F.

Société ARNAUD
13 rue des Capucines
29600 MORLAIX
Brest, le 8 mai 20..

Le gérant
Pierre Boulard

Nous accusons réception de votre envoi
du 6 courant faisant suite a notre commande
du 20 avril dernier.

Nous vous proposons de vous retourner
les articles non conformes en vue de leur
remplacement.

5,6,7,8,9
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3aBaanns Ne 3
1. 3po6iTh mepekaj MOJAHOI0 TEKCTY YKPAiHCHKOI0 MOBOIO 32 IONIOMOT0I0 CJIOBHUKA.
La compétitivité internationale

Traditionnellement, on distingue deux types de compétitivité, la compétitivité prix et la
compétitivité structurelle.

La compétitivité prix résulte d’une confrontation des prix internationaux sur un marché
concurrentiel. Pour la firme qui exporte, le prix est une donnée; en fonction de ses cofits, elle
peut dégager ou non une marge commerciale suffisante. Deux facteurs influent sur la
compétitivité prix des firmes: les colits et le taux de change. En effet, si théoriquement le taux de
change en régime de changes flexibles garantit la parité des pouvoirs d’achat entre les monnaies,
dans la réalité cette loi n’est vérifiée ni a court terme, comme en témoignent les mouvements
erratiques des marchés des changes, ni a long terme. Par conséquent, un prix qui dans 1’absolu
est compétitif peut tomber en dessous du seuil de compétitivité en fonction de 1’évolution du
taux de change. La compétitivité structurelle: I’examen de la durabilité¢ des excédents
commerciaux peut mettre en évidence une compétitivité structurelle. Dans le meilleur des cas, la
firme qui a acquis une avance technologique ou une qualité des produits reconnue peut imposer
ses prix sur le marché international.

2. Bubepits oany 3 Bianosigeir A, B, C yn D, iky BH BBa:ka€re BipHOI0 3 rpaMaTH4HOI

TOYKH 30pYy.
1. J’ai déja eu une voiture et me suffit.
A. cela C. «¢a
B. ceci D. c’est
Vous travaillez pour AYREM, une entreprise chimique le siege social est a Paris.
A. dont C. ou
B. qui D. quel
3. M. X souhaiterait avoir des informations sur le marché des assurances Grande-
Bretagne.
A. A au C. en
B. dans D. a
4. Voici le directeur. Vous devez présenter une synthése des documents suivants.
A le C. leur
B. la D. lui
5 J’ai voulu éviter la banalisation que j’ aux Etats-Unis [’année passée.
A. avais constaté C. constatai
B. constatais D. viens de constater
6. r savoir la valeur totale des travaux d’aménagement.
A. aime C. aimerai
B. aimerais D. vais aimer

10



b=

=00

Je ne crois pas que cette marchandise vendable avant la semaine prochaine.

A. est C. soit

B. sera D. serait

Cette maison en museée.

A. transforme C. est transformée
B. se transforme D. a transformé
Quel genre de patron aimez-Vous avoir? qui me laisse faire ce que je veux.
A. celui C. ceux

B. celle D. celles

Votre café est délicieux. Comment préparez-vous?
A la C. lui

B. le D. les

3aBepuIiTh pevyeHHsl, 3aNI0BHIOI0YM nponycku (1-10) moganumu cjioBaMu:

a titre slogan lancer inventé vacant
piéce jointe marque discussion  d’inciter objectif
Jai (1) un nouveau produit dermatologique
Cette (2) est trés connu. L’ entreprise existe depuis plus d’un demi siécle.
Le but de la publicité est (3) les clients a acheter.
La radio et la télévision constituent de nos jours le principal (4) de la diffusion de
I’information.
Savez-vous si ce poste est encore (5) ?
Nous y reviendrons lors de la (6) du programme de notre coopération.
Veuillez trouver en (7) mon curriculum vitae.
Je veux (8) un nouveau produit sur le marché.
“Cwmak O0axxanHs” est le (9) d’un marque de chocolat.
. En raison des variations constantes ces prix sont remis (10) indicatif.

Po3ramyiite 4acTHHM NOAAHOI0 HMIKYe ILIOBOr0 JOKYMeHTY (a—j) y HeoOXxigHii
nocaigoBHocri (1-10) 3a cxemoro.

Christine Desbois 1

téléphone 56.63.48.92

mariée: 1 enfant 5

adresse: 11, avenue Gambetta 3

33200 Bordeaux -
4

née le 18 novembre 19..

Langues 5

Anglais: lu, parlé, écrit

Deux séjours d’un mois en Angleterre 6

Espagnol: des notions
11



Expérience professionnelle

19. Secrétaire du directeur général.
Banque La Hénin

18, avenue de I’Opéra, 75002 Paris

Gestion de la clientele de particuliers et d’entreprises.

19.. Stage de 3 mois au service des achats
de la société La Redoute, 59100 Rrou baix.

19.. Secrétaire bilingue aux services des
relations publiques de la société Luminarc, 3,
rue Larsot.

Formation
19.. B. T. S. de secrétariat de direction bilingue

19.. Diplome de la Chambre de Commerce britannique.

19.. Baccalauréat.

10
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3aBaanns 4
1. 3po0iTh nepekJ1aj MOAAHOI0 TEKCTY YKPAIHCHKOI0 MOBOIO 32 IONIOMOI0I0 CJIOBHHMKA.

La croissance francaise est sur une pente proche de 4% I’an

Les chiffres du dernier trimestre 1999, que I'Insee a publié vendredi 25 février,
confirment la bonne tenue de 1’économie. En 1999, celle-ci a finalement connu une croissance de
2,7%, contre 1,4%en Allemagne et 2% environ pour la zone euro. Personne n’aurait osé réver
d’une telle performance il y a encore un an. Méme Dominique Strauss-Kahn, accusé de toutes
parts de faire preuve d’un optimisme exagéré, s’était mis a douter. Il avait ramené ses prévisions
de croissance pour 1999 de 2,7% a 2,3%. A I’époque, en effet, les conséquences internationales,
suscitées par les crises asiatique, russe et sud-américaine, étaient encore incertaines. Elles 1’ont
effectivement affecté, mais de manicre trés passagere. La croissance, aprés avoir nettement
ralenti au premier semestre, a renoué, dans la deuxiéme partie de I’année, avec des niveaux, en
rythme annualisé, proches de 4%.

2. Bubepits oany 3 Bianosigeir A, B, C yn D, iky BH BBa:ka€re BipHOI0 3 rpaMaTH4HOI

TOYKH 30pY.
1. L’entretien peut avoir lieu le jeudi 25 a 14h. 30. Est-ce que vous conviendrait?
A. ¢ca C. ceci
B. cela D. c’est
2. Dans ’avenir cette société vend déja dans de nombreux pays entend développer ses
exportations.
A. qui C. dont
B. que D. ou
3. Les prix des produits de NORFROID étaient compétitifs Belgique.
A. ala C. all
B. dans D. en
4. Vous m’avez engagé correspondancier de Votre Maison.
A. atitre de C. en qualité de
B. comme D. entant que
5. J’ai compris que vous un comptable expérimenté.
A. recherchiez C. venez de rechercher
B. aviez recherché D. recherchates
6. Sinous avons la possibilité nous Vous cette documentation.
A. allons fournir C. fournirons
B. fournissons D. fournirions
7. Nous ne croyons pas que ce crédit divisible.
A. soit C. sera
B. est D. serait
8. Cet ingénieur de tous ses collegues.

13



A. estime C. aestimé

B. estima D. est estimé
9. Pardon, je ne comprends pas, vous avez dit “gérant” ? - Oui, c’est qui geére.
A. celle C. ceci
B. ceux D. celui
10. Voici des escarpins tres €légants. Voulez — vous bien essayer?
A. le C. les
B. leur D. la

3. 3aBepuiiTh pevyeHHsl, 3aN0BHIOI0YM nponycku (1-10) moganumMu cJioBaMu:

en déclin dans une école supérieure préliminaire cibler courbes
lancer recherche soumettre vacant cantine
1. Jeveux (1) un nouveau produit sur le marché.
2. Tuer la marque parce qu'elle est (2) est une grande erreur.
3. Nous apprenons notre métier (3)
4. Cette étude (4) nous donne quelque espoir pour nous lancer sur le marché asiatique.
5. Les(5) de nos ventes continuent de grimper.
6. J'ai des propositions a vous (6)
7. Pour la campagne de ce produit, il faut (7) un large public, I'influencer.
8. Jesuisala(8) d'un emploi.
9. Ou mangez-vous? — A la (9) de I'entreprise.
10. Savez-vous si ce poste est encore (10) ?
4. Po3ramyiiTte 4acTMHH IOJAHOI0 HU’KYe AITOBOI0 JOKYMEHTY (a—j) B HeoOXiaHii
nocainoBHocti (1-10) 3a cxemoro.
a. Courtoisement votre 1
(signature)

b. Aujourd’hui je souhaite intégrer un nouveau )

collaborateur. Son age m’indiffere, seules ses

qualités humaines et ses résultats antérieurs

m’intéressent. Sa rémunération sera a la

hauteur de ses compétences. 3

c. Jaicréé I'imprimerie LEGRAND en 1962.

Aujourd’hui le group YL comprend 6 sociétés 4
Eet réalise un C. A. de 200 MF.

d. Objet: recrutement d’un attaché commercial — Paris.

e. Madame, Monsieur.

f.  Vous pouvez m'écrire personnellement ou 6




adresser votre candidature a Michel Piot

qui participe a ce recrutement. Il me transmettra
votre dossier apres un premier entretien si vous
le souhaitiez.

S. A. AU CAPITAL DE 2875000F.
YL Impimerie en continu

G. Legrand — P. — D. G. — Société Yves Legrand —
Z. 1. La Prairie. — Cabinet CLE Service —
10, rue de Rome — 75008 Paris.

Nos commerciaux sont des spécialistes
soit issus de profession, soit anciens
technico-commerciaux en matériel
periimformatiques formés a nos produits.

10
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3aBaanng Ne 5
1. 3po0iTh nepekJaja MOAAHOI0 TEKCTY YKPAIHCHKOI0 MOBOIO 32 IONIOMOI0I0 CJIOBHHMKA.
Naissance d'une nation

La monnaie d'abord, dont la convergence des politiques économiques va permettre
rapidement l'apparition, dés que les variations au sein du systéeme monétaire européen
deviendront suffisamment réduites pour que 'on puisse solidifier I'ensemble des monnaies en un
seul bloc centré sur 'écu.

La politique étrangére ensuite, domaine ou un relatif consensus est désormais possible sur
de nombreux sujets comme on l'a constaté depuis quelques années. Les Européens parlent
désormais d'une seule et méme voix sur les grands problémes et les grands conflits du moment,
et 'on peut simplement regretter que la recherche d'une position commune ne les amene souvent
a un trop grand souci de compromis.

Une défense unique enfin, dont le noyau devra résulter d'un rapprochement sur le plan
stratégique nucléaire entre la France et la Grande-Bretagne, pour s'étendre a I'Allemagne fédérale
puis aux autres pays de la Communauté.

2. Bubepits oany 3 Bianosigeir A, B, C yn D, iky BH BBa:ka€re BipHOI0 3 rpaMaTH4HOI

TOYKH 30pYy.
1. sera le sujet de I’entrevue suivante.
A. c’est C. cela
B. ¢a D. c’
2. Jaiappris vous recherchiez un comptable expérimenté.
A. qui C. que
B. dont D. ou
3. Lasociét¢é NORFORD vend également ses produits Allemagne.
A. dans C. en
B. au D. al
4. Les marchandises de cette marque se vendent solde.
A. en C. en tant que
B. atitre de D. en qualité de
5. J’ai appris que vous actuellement des représentants pour la région du Sud-ouest.
A. engagez C. engageriez
B. engagiez D. venez d’engager
6. Sinous avions la possibilité nous vous cette documentation.
A. fournirons C aurons fourni
B. fournissons D. fournirions
7. Ilne croit pas que cette affaire réalisable.
A. sera C. serait
B. est D. soit
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8. Tout

A. prévoit C.’ sont prévus
B. aprévu D. est prévu
9. qui vous ’ont dit n’en savent rien eux-mémes.
A. celui-ci C. ceux
B. celui D. celui — 1a
10. Aujourd’hui je suis occupé, j’irai le voir jour.
A. un autre C. d’autres
B. T’autre D. les autres

3. 3aBepuuiTh peveHHs, 3aNI0BHIOI4YM nponycku (1-10) nonanummu cjioBamMmu:

vogue recu concoit en declin foire

convoqué flexibles charge emprunter essor

1. Cette entreprise est donc en plein (1)

2. Pour financer un projet, il faut (2)

3. Cette entreprise (3) chaque année avec un nouveau concept.

4. Je vous (4) de lui téléphoner avant 15h.

5. Tuer la marque qu’elle est (5) est une grande erreur.

6. L’entreprise utilise de nouvelles technologies de production qui sont beaucoup plus (6)

7. Grace a un travail acharné et a ses bons résultats, ce jeune homme vient d’étre (7) a
un poste de cadre.

8. Je vais participer a la grande (8) . Et vous?

9. Jesuis (9) a un conseil d’administration.

10. Actuellement, les petites voitures sont en (10)

4. PosramyliTe 4YaCcTHHH IOJAHOI0 HHKYe JIIOBOr0 JOKYMEHTY (a—j) B HeoOXigHii
nocJjinoBHocTi (1-10) 3a cxemoro.

a. Objet:
Pj.: 1
b. Veuillez agréer nos sentiment distingués. 2

Directeur général.

c. Bordeaux, le 7 avril 20... 3 4

d. Nous avons I’honneur de répondre a Votre lettre du 1 avril...

e. Conformément au désir exprimé dans Votre lettre nous

faisons Vous savoir que la visite de notre représentante
Mme Margot Béchaux aura lieu le 17 avril prochain. 6

Elle vous remettra nos Propositions préparées par notre
direction générale.
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. Nous tenons a Vous remercier de la

Conserverie la Basquaise 25, quai du 7

Frontin 64500 Saint-Jean — de Luz

TélL ...
Fax. ...

confiance dont Vous nous avez favorisée.

Monsieur le Directeur commercial.

10

CARTONNERIE d’AQUITAINE
Z.Y. de I’Estuaire — 33000 BORDEAUX

Nous avons I’avantage de vous faire part

que nous avons examiné attentivement votre

dépliant présentant I’ensemble de vos produits.

Notre cartonnerie pouvait engager une relation commerciale avec votre entreprise.
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3aBaaHHsa Ne6
1. 3po0iTh nepekJ1aja MOAAHOI0 TEKCTY YKPAIHCHKOI0 MOBOIO 32 IONIOMOI0I0 CJIOBHHMKA.
Les firmes multinationales

Les firmes multinationales (FMN) sont des sociétés dont le siége social est situé dans
un pays déterminé et qui exercent leurs activités dans un ou plusieurs Etats par
I'intermédiaire de filiales ou de succursales qu'elles coordonnent. Rouage majeur de
1'économie, les FMN influencent le commerce mondial.

Un phénomene ancien. La premicre FMN date du 17-e siecle (la compagnie de
navigation des Indes). Les sociétés transnationales ont connu un extraordinaire développement
aprés 1945 en raison de la multiplication des échanges rendus possibles par I'abaissement des
barriéres douaniéres et la levée progressive du protectionnisme.

Relations FMN et Etats. Les rapports sont complexes. Pour I'Etat d'accueil, la FMN est
intéressante a plus d'un titre: création d'emplois (exemple: Eurodisneyland), transfert de
technologies et de savoir-faire, distribution de revenus, équilibre de la balance des paiements.
Mais l'atteinte aux ressources naturelles est un danger auquel certains pays en développement ont
été confrontés (exemple: les Etats d'Amérique centrale, les républiques bananiéres, qui dans les
années cinquante ont di produire de la banane au seul profit d'une FMN nord-américaine , la
United Fruit Cy). Pour I'Etat d'envoi, la firme est accusée d'exporter des emplois nationaux et de
rendre ainsi imparfait le tissu national.

2. Bubepits oany 3 Bianosigeir A, B, C yn D, iky BH BBa:ka€re BipHOI0 3 rpaMaTH4HOI

TOYKH 30pYy.
1. un produit haut de gamme.
A. ca C. cesont
B. ceci D. c’est
2. Arthur est le nom d’une ligne de sous-vétements masculins est devenue la premiére
margue de pyjama en France.
A. que C. qui
B. dont D. ou
3. Clest Etats-Unis que je 1’ai redécouvert.
A. au C. en
B. aux D. dans
4. Les catalogues pourraient Vous étre expédiés quinze jours.
sous C. d’ici
a compter du D. pendant
5. Jespére que Vous le crédit au bout du mois.
A. recevez C. avezrecu
B. recevrez D. allez recevoir
6. Vous bénéficierez d’un escompte si vous la marchandise en espéces.
A. payez C. allez payer
B. payiez D. payerai
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7. Je ne crois pas que le prix discutable.

A. est C. sera
B. soit D. serait
8. Cette maison en musée.
A. transforme C. est transformée
B. se transforme D. atransformé

9. Il souhaite expliquer ce que peut étre une bonne stratégie de marketing dans un secteur

soumis aux changements de la mode, comme du textile.
A. celle C. celles
B. ceux D. celui
10. Il vous demande de remettre une fiche présentant la société Arthur.
A. leur C. lui
B. me D. te

3. 3aBeplliTh peYeHHs1, 3aNI0BHIOKYH NPonycku (1-10) mogaHuMH cJI0BaAMM:

promouvoir diffusés lancer I'ordre du jour la campagne publicitaire
public cible d’inciter soumettre le compte rendu profil

1. Vousavezregu (1) de la réunion?

2. Pour étre au courant de la derniére réunion vous devez chercher a consulter (2)

3. Jeveux (3) un nouveau produit sur le marché.

4. J'ai des propositions a vous (4) .

5. Je suis désolée., vous n'avez pas le (5) de I'emploi.

6. Toutes les actions des entreprises pour vanter un produit, c’est la (6)

7.  Le but de la publicité est (7) les clients a acheter.

8. Pour (8) nos produits, nous faisons de plus en plus appel a la publicité.

9. Les spots publicitaires seront (9) plusieurs fois dans la matinée a la radio.
10. Le (10) c'est la clientele potentielle.

4. PosramyiiTe 4acTHHM NOJAHOr0 HMK4Ye [IUIOBOr0 AOKYMEHTY (a—j) B HeoOXigHii
nocJigoBHocTi (1-10) 3a cxemono.

a. Vous trouverez ci-joint mon curriculum

vitae ainsi que les photocopies de mes

diplomes. 2

b. Monsieur le chef du personnel.

c. En effet, mes emplois précédents m ont

permis d'acquérir une bonne maitrise du 4
traitement de texte et de la sténographie y

compris en anglais et de mettre a profit

mon sens de 1’organisation. 5
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d. Je pense répondu aux conditions exigées.

.

En espirant que ma candidature retiendra
votre attention.

Paris, le 12 mai 19..

Je reste a votre disposition pour vous fournir

J-

les renseignements complémentaires que vous
pourriez souhaiter.

Je vous pris de croire, Monsieur le chef du
personnel, a mes sentiments respectueux.

En référence a votre annonce parue dans

le “Monde” du 8 mai 19.. je me permets de
solliciter le poste du secrétaire bilingue dans
votre société.

C. Dubois

10

21




3aBaannsa Ne 7
1. 3podiTh nepekJiag NOAAHOI0 TEKCTY YKPAIHCHKOI0 MOBOIO 32 JONMOMOTI0OK) CJI0BHHKA.
Boycott, I'arme Economique

Le boycott est une arme économique,
efficace, adaptée a la médiatisation
de nos sociétés et a la mondialisation
des échanges.

Au siécle dernier, Charles Cunningham Boycott gérait les domaines du comte d'Erne en
Irlande. 11 était si dur avec les fermiers qu'en 1880 la Ligue agraire décida d'appeler, avec succes,
a "boy-cotter" sot exploitation: les Irlandais n'achetérent plus ses produits et ne lui livrérent plus
de marchandises. Le mot était né, mais la chose, en fait, était plus ancienne.

Le boycott peut étre une arme efficace. En témoignent le renoncement de Shell, au
printemps dernier, & couler sa plate-forme pétroliere Brent Spar en mer, ou les Difficultés
boursicres actuelles des sociétés exportatrices frangaises. D'ou vient cette efficacité? De son effet
rapide sur la rentabilité des activités touchées. Pas besoin en effet d'un recul des ventes de 25 ou
30%, une baisse de 5 ou 10% suffit, en général, a faire entrer dans le rouge une société
profitable: ce sont les derniers francs de chiffre d'affaires qui engendrent les bénéfices. A I'heure
de la médiatisation et de la mondialisation des échanges, on n'a pas fini de parler de cette forme
d'action.

2. Bubepits oany 3 Bianosigei A, B, C yn D, Ay BH BBa:ka€re BipHOI0 3 rpaMaTH4HOI

TOYKH 30pY.
1. Qu’est-ce que veut dire “compétitif” ?
A. c’est C. ceci
B. ¢ca D. ce
2. Vous travaillez pour AYREM, une entreprise chimique le siege social est a Paris.
A. dont C. qu
B. qui D. ou
3. Les prix des produits de NORFROID étaient compétitifs Belgique.
A ala C. an
B. dans D. en
4. Vous m’avez engagé correspondancier de Votre Maison.
A. atitre de C. enqualité de
B. comme D. entant que
5. Jaiappris que Vous actuellement des représentants pour la région du Sud-Ouest.
A. engagez C. engagiez
B. venez d’engager D. Engageriez
6. Nous Vous si Vous receviez notre mandataire.
A. serions obligés C. soyons obligés
B. serons obligés D. aurons été obligés
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7. Oui, oui, sans crainte, je préviens immédiatement Mme Ramage.

A. etes C. serez

B. soyez D. seriez
8. Jai téléphone au Directeur du Service d’Exportation afin qu’il de Vous recevoir.

A. acceptera C. accepte

B. accepta D. acceptent
9. Il a quitté notre entreprise de sa maladie.

A. par suite C. dufait

B. étant donné D. pour cause
10. C’est une bonne nouvelle! Nous venons de annoncer.

A. nous le C. lesleur

B. le lui D. laleur

3. 3aBepuiTh peYeHHs1, 3aNI0BHIOKYH NPponycku (1-10) mogaHuMH cJI0BaMM:

publicité sur le lieu de vente recu seconder  en déclin piece jointe

I'ordre du jour convoqué inventé discussion  venduées

1. Grace a un travail acharné et a ses bons résultats, ce jeune homme vient d"étre (1) a
un poste de cadre.

2. Jai(2) un nouveau produit dermatologique.

3. Pour nous (3) j al engagé un assistant.

4. La livraison des marchandises (4) selon le présent Contrat sera effectuée en trois
lots.

5. Nous y reviendrons lors de la (5) du programme de notre coopération.

6. Tuer la marque parce qu'elle est (6) est une grande erreur.

7. Veuillez trouver en (7) mon curriculum vitae.

8. Vous avez recu (8) de la réunion.

9. Qu'est-ce que P. L. V.?

10. Je suis a un conseil d'administration.

4. PosramyiiTe 4acTHHM NOJAHOI0 HMK4Ye JIUIOBOr0 AOKYMEHTY (a—j) B HeoOXigHii
nocaigoBHocTi (1-10) 3a cxemono.

a. Demander au candidat pourquoi il a posé sa candidature. 1
b. L'inviter a s’ asseoir.

2
c. Lui poser des questions sur certains points du curriculum

vitae qui vous intéressent. 3

d. Le remercier et prendre congé. P
e. Acceuillir le candidat, le saluer.

5
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Lui demander s’il souhaite aborder
d’autres points.

Présenter le poste le plus clairement
possible, en répondant aux questions
¢ventuelles du candidat.

Lui fixer un délai pour votre réponse
définitive.

Faire un résumé de ce qu’il vous a dit.

Expliquer le but de I’entretien.

10
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3aBaanna Ne 8

1. 3po0iTh nepekJ1aja MOAAHOI0 TEKCTY YKPAIHCHKOI0 MOBOIO 32 IONIOMOI0I0 CJIOBHHMKA.

Présentation

La Grece, petit marché? certes. A I'heure actuelle, la population est évaluée a 9,9 millions
d'habitants, mais représente un marché que tout industriel frangais aurait tort de négliger. D’une
part, l'entrée dans la CEE en 1981 met la Grece en demeure d'évoluer trés vite vers le libéralisme
communautaire. D'autre part, la Gréce a l'ambition d'asseoir une position charniere entre le
Moyen-Orient, I'Afrique du Nord, les pays de 1'Est et I'Europe.

M. Collonges, Directeur a la division "produits de consommation" suit de pres le marché
grec: il entretient des relations amicales avec le distributeur exclusif choisi par CORNING; il
mandate une société grecque d'études de marché pour lui fournir des informations réguli¢rement.

Compte tenu des derniéres statistiques de vente des produits VISION, et en accord avec
le distributeur grec, M. Collonge envisage le lancement d'une campagne publicitaire sur VISION
qui se déroulera au printemps prochain. CORNING France est la plus importante filiale du
groupe GORNING dans le monde.

Essentiellement sur la découverte en 1979, au Centre européen de recherche d’Avon-
Fontainebleau, d’une vitrocéramique culinaire inaltérable, le calexium, adaptée a tous les types
de cuisson: les Frangais proposent de la nommer VISION.

Aujourd’hui, le département export de la division “produits de consommation” de
CORNING France, installé au Vésinet (Yvelines), vend la gamme culinaire VISION partout
dans le monde: sur de grands marchés (les produits connaissent un beau succes aux U.S.A. ainsi
qu’au Japon), comme sur de petits marchés, la Grece, par exemple.

2. Bubepits oany 3 Bianosigeir A, B, C yn D, sy BH BBa:ka€re BipHOI0 3 rpaMaTH4HOI
TOYKH 30pY.

1. Cette rencontre internationale commence aprés-demain et quatre jours.
A. vadurer C. auraduré
B. durerait D. durera
2. Je vous donnerai les résultats de ce sondage je les connaitrai.
A. des que C. aussitot
B. depuis D. dés ce moment
3. Avez-vous acheté la machine a écrire est actuellement en réclame?
A. que C. dont
B. qui D. ou
4. Parmi les visiteurs étrangers le nombre s"est accru de 8% par rapport a I’an dernier,
on a remarqué de nombreux industriels japonais.
A. que C. dont
B. qui D. ou
5. Le catalogue sera adressé gratuitement sur demande.
A. te C. les
B. e D. 1la
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6. Ilyaunanils avec une constante remarquable: des automobiles, des ordinateurs,
des téléphones portables.

A. consomment C.  eurent consommé
B. avaient consommé D.  ont consommé
7. L'exportateur adresse les documents a son banquier régle le prix de la marchandise.
A. celui-ci C. ceux
B. celle-ci D. celles
8. Je appeler Paris.
A. veut C.  voudrais
B. voudrai D. aurai voulu
9. Qu'elle dans votre langue!
A. répond C.  ait répondu
B. réponde D. répondent
10. Cette délégation part la France.
A. en C. a
B. pour D. dans

3. 3aBeplUiTh peYeHHs, 3aNI0BHIOKYH NPponycku (1-10) mogaHuMM CJI0BAMM:

soumettre cantine marque emprunter  honneur

slogan diffusés concoit lancer foire

1. Je vais participer a la grande (1) Et vous?

2. Cette entreprise (2) chaque année avec un nouveau concept.

3. Nous prions instamment nos annonceurs d’ avoir I’ (3) de répondre a toutes les
lettres qu’ils recoivent.

4. L’action publicitaire qui devait (4) ce nouveau produit a eu un grand succes.

5. Cette (5) est trés connue. L’entreprise existe depuis plus d’un demi siecle.

6. Pour financer un projet il faut (6)

7. Ou mangez — vous? A la (7) de I’entreprise.

8. J’ai des propositions a vous (8)

9. “Cwmak 6axxanns est le (9) d’une marque de chocolat.

10. Les spots publicitaires seront (10) plusieurs fois dans la matinée a la radio.

4. PosramyiiTe 4acTHHM NOJAHOr0 HHUKYe AITOBOIO JOKYMEHTY (a—j) y HeoOXiaHii
nocainoBHocTti (1-10) 3a cxemoro.

1
a. par laquelle une personne
. . 2
b. pour le compte et sous la direction
d’une autre personne 3
c. lesalarié 4
d. est 5
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en contrepartie d une rémunération appelée
une convention

le contrat de travail

salaire

s’engage a travailler

I’employeur

10
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3aBaannsg Ne 9
1. 3po0iTh nepekJ1aja MOAAHOI0 TEKCTY YKPAIHCHKOI0 MOBOIO 32 IONIOMOI0I0 CJIOBHHMKA.
Les régles du jeu et limites du marché unique

Alors que raproche 1’échéance de 1992, les éléments clés du Marché unique se précisent.
D’un c6té, il y a la volonté d’harmonisation, exprimée par la Commission des Communautés et
surtout son président, Jacques Delors: créer, a ’échelle européenne, un espace nationale (non
seulement ¢élimination des obstacles aux échanges, mais encore fiscalité et monnaies communes,
menant a terme a un pouvoir politique commun). De I’autre c6té, il y a les nécessités pratiques:
ne pas enliser le Marché Unique dans un bureaucratisme tatillon: associer les Etats au
processus. D’oli des mécanismes certes techniques mais revétant une dimension économico-
politique. Tel est, pour les services (notamment banques et assurances), le principe de la
reconnaissance mutuelle et de la “licence communautaire unique”: un établissement agréé dans
son pays d’origine est libre d’implanter des succursales dans tout autre Etat membre de la
Communauté, sans avoir a solliciter un nouvel agrément. La difficulté du débat sur ce point est
venue de la question du traitement des enterprises originaires d’Etats non membres
(principalement Etats-Unis et Japon). La Communauté a choisi la voie libérale, garantissant aux
banques originaires des pays tiers un traitement identique a celles de la Communauté, et de
mandant, en contrepartie, une égalité équivalente d’accés chez les Etats tiers.

Les plus beaux des harcelements 1999, un principe a été instauré, qui modifie a jamais
les rapports entre les pays développés et les pays en développement. Ce principe qui a pris corps
dans les mots et les actes des dirigeants de la plancte apres le sommet du G8, a Cologne I’an
dernier, a établi que le remboursement des dettes anciennes ne peut passer avant ’alimentation
et les campagnes de vaccination des peuples pauvres. Si ces dirigeants sont capables de
transformer les discours en réalité — et le FMI et la Banque mondiale de tenir leurs promesses,
plus de 100 milliards de dollars de dette seront annulés, sous réserve de coditions strictes. Jubilé
2000 en aurait souhaité le double, mais, pour I’heure, félicitons-nous. Un mouvement auquel on
donnait bien peu de chances il y a moins d’un an a non seulement réveillé les consciences,mais
fait monter les enchéres a des sommets qu’on n’imaginait pas.

2. Bubepith oany 3 Bignosigei A, B, C, un D, siky BH BBaxka€Te BIpHO 3 rpaMaTH4YHOL
TOYKH 30pY.

1. nous évitera de recourir au march¢ financier.
A. c¢a C. cela
B. ce D. ceci
2. 1l faut choisir un emplacement de vente dans le magasin.
A. meilleur C. bonne
B. mieux D. merveilleux
3. Quelle méthode de distribution conseillez-vous?
A e C. les
B. aeux D. lui

4. Parmi les partenaires suivants, il y en a un que 1'entreprise ne peut pas rencontrer sur le
marché des capitaux. ?
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B.  lesquelles D. auquel
5. Vous allez entendre cing personnes parlent des objectifs de leur entreprise.
A.  qui C. dont
B. que D. quel
6. Bonjour, Monsieur. -je parler a M. Lesieur s.v.p.?
A.  peux C. puis
B.  pourrai D. pourrais
7. Je travaille déja plusieurs année.
A.  depuis C. a partir de
B. des D. au début de
8. A T'école, j'avais un copain qui m un ordinateur cassé.
A. apassé C. eut passé
B.  passait D. avait passé
9. Nous devons faire en sorte que le client sa marchandise rapidement.
A.  regoit C. regut
B.  recoive D. ait regu
10. Elle doit se rendre Geneve.
A. en C. dans
B. a D. pour
3. 3aBepuuiTh peveHHs, 3aNI0BHIOI04YM nponycku (1-10) noxranumMu cjioBamMmu:
discussion  du label vendues lancer a titre
recu flexibles en déclin critéres piéce jointe
1. Grace a un travail acharné et a ses bons résultats, ce jeune homme vient d’étre (1) a
un poste de cadre.
2. Selon la Commission européenne, la France devrait répondre a ’ensemble des (2)
prévus pour participer a la monnaie unique des 1998.
3. La publicité de produit a pour objet de développer la vente d’un produit ou d’un service
sans indication (3)
4. La livraison des marchandises (4) selon le présent Contrat sera effectuée en trois
lots.
5. Nous y reviendrons lors de la (5) du programme de notre coopération.
6. Enraison des variations constantes ces prix sont remis (6) indicatif.
7. Tuer la marque parce qu’elle est (7) est une grande erreur.
8.  Veuillez trouver en (8) mon curriculum vitae.
9. L’entreprise utilisent de nouvelles technologies de production qui sont beaucoup plus (9)
10. Je veux (10) un nouveau produit sur le marché.

A. laquelle C. lequel
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4. PosramyiiTe 4aCTHHH NOJAHOI0 HUKYE AiIJTOBOI0 JOKYMEHTY (a—j) B HeoOXiaHiMH

nocJigoBHocTti (1-10) 3a cxemoro.

a. Magasins DELOMEAU
SARL au capital de 10000 Euros
105 rue de Siam
29200 Brest

b. Messieurs

c. N/Réf: 190 B
Objet: Votre livraison du 7 mai

d. Apres vérification du contenu du colis,
Nous avons constaté qu'il comprenait
12 chemisettes “aigle”, taille 42, an lieu des
12 chemisettes “aigle”, taille 38. Les autres
articles étaient conformes a notre commande.

e. Veuillez agréer, Messieurs, |'expression
de nos sentiments distingués.

f.  En méme temps que les chemisettes demandées,

nous souhaiterions recevoir dans un délai de 8 jours:

- 6 pantalons “perle”, taille 44, a 69 F,
- 12 pantalons “rubis”, taille 42, a 72 F.

g. Société ARNAUD
13 rue des Capucines
29600 MORLAIX
Brest, le 8 mai 20..

h. Le gérant
Pierre Boulard

i.  Nous accusons réception de votre envoi
du 6 courant faisant suite a notre commande
du 20 avril dernier.

j. Nous vous proposons de vous retourner
les articles non conformes en vue de leur
remplacement.

5,6,7,8,9

10
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3aBaannsa Ne 10
1. 3podiTh nepekJiag NOAAHOI0 TEKCTY YKPAIHCHKOIO MOBOIO 32 JONMOMOTI 0K CJI0BHHKA.
La compétitivité internationale

Traditionnellement, on distingue deux types de compétitivité, la compétitivité prix et la
compétitivité structurelle.

La compétitivité prix résulte d’une confrontation des prix internationaux sur un marché
concurrentiel. Pour la firme qui exporte, le prix est une donnée; en fonction de ses cofts, elle
peut dégager ou non une marge commerciale suffisante. Deux facteurs influent sur la
compétitivité prix des firmes: les colits et le taux de change. En effet, si théoriquement le taux de
change en régime de changes flexibles garantit la parité des pouvoirs d’achat entre les monnaies,
dans la réalité cette loi n’est vérifiée ni a court terme, comme en témoignent les mouvements
erratiques des marchés des changes, ni a long terme. Par conséquent, un prix qui dans 1’absolu
est compétitif peut tomber en dessous du seuil de compétitivité en fonction de 1’évolution du
taux de change. La compétitivité structurelle : I’examen de la durabilit¢é des excédents
commerciaux peut mettre en évidence une compétitivité structurelle. Dans le meilleur des cas, la
firme qui a acquis une avance technologique ou une qualité des produits reconnue peut imposer
ses prix sur le marché international.

2. BwuOepirs oany 3 Bignosigeit A, B, C un D, siky Bu BBa:ka€Te BipHOIO 3 TPaMaTHYHOI
TOYKH 30pY.

1. Jai déja eu une voiture et me suffit.
B. cela C. «¢a
B. ceci D. c’est
2. Vous travaillez pour AYREM, une entreprise chimique le siege social est a Paris.
A. dont C. ou
B. qui D. Quel
3 M. X souhaiterait avoir des informations sur le marché des assurances Grande-
Bretagne.
a. au C. en
B. dans D. a
4. Voici le directeur. Vous devez présenter une synthése des documents suivants.
A le C. leur
B. la D. lui
5 J’ai voulu éviter la banalisation que j’ aux Etats-Unis I’année passée.
A. avais constaté C constatai
B. constatais D. viens de constater
6 r savoir la valeur totale des travaux d’aménagement.
A. aime C. aimerai
B. aimerais D. vais aimer
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Je ne crois pas que cette marchandise vendable avant la semaine prochaine.

A. est C. soit
B. sera D. serait
Cette maison en musée.
A. transforme C est transformée
B. se transforme D. a transformé
Quel genre de patron aimez-vous avoir? qui me laisse faire ce que je veux.
A. celui C. ceux
B. celle D. celles
Votre café est délicieux. Comment préparez-vous?
C. la C. lui
D. le D. les

3aBepuIiTh pevyeHHsl, 3aN10BHIOI0YH nponycku (1-10) noganumu cjioBamMu:

a titre slogan lancer inventé vacant
piéce jointe marque discussion  d’inciter objectif
Jai (1) un nouveau produit dermatologique
Cette (2) est trés connu. L’ entreprise existe depuis plus d’un demi siecle.
Le but de la publicité est (3) les clients a acheter.
La radio et la télévision constituent de nos jours le principal (4) de la diffusion de

I’information.
Savez-vous si ce poste est encore (5)

Nous y reviendrons lors de la (6) du programme de notre coopération.
Veuillez trouver en (7) mon curriculum vitae.
Je veux (8) un nouveau produit sur le marché.
“Cmak Oaxanns” est le (9) d’un marque de chocolat.
. En raison des variations constantes ces prix sont remis (10) indicatif.

Po3ramyiite 4acTHHM NOJAHOI0 HW’KYe IJIOBOI0 JAOKYMEHTY (a—j) B HeoOXigHii
nocJjigoBHocri (1-10) 3a cxemoxo.

Christine Desbois 1
téléphone 56.63.48.92
mariée: 1 enfant 5
adresse: 11, avenue Gambetta 3
33200 Bordeaux -
4
née le 18 novembre 19...
Langues 5
Anglais: lu, parlé, écrit
Deux séjours d’un mois en Angleterre 6
Espagnol: des notions
7

Expérience professionnelle
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19. Secrétaire du directeur général.
Banque La Hénin
18, avenue de I’Opéra, 75002 Paris

Gestion de la clientele de particuliers et d’entreprises.

f.  19.. Stage de 3 mois au service des achats
de la société La Redoute, 59100 Rrou baix.

g. 19.. Secrétaire bilingue aux services des
relations publiques de la société Luminarc, 3,

rue Larsot.

Formation
19.. B. T. S. de secrétariat de direction bilingue

19.. Diplome de la Chambre de Commerce britannique.

19.. Baccalauréat.

10
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