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 АНОТАЦІЯ 

 

У випускній роботі розглянуто і узагальнено існуючі теоретико – 

методичні аспекти підвищення прибутковості на підприємстві. В роботі 

описано сутність прибутковості, та показники, що її описують, а також 

розглянуто трактування поняття прибутковості та її підвищення.  

Для оцінки доцільності запропонованого заходу було визначено 

сучасний рівень розвитку ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» та 

охарактеризовано рівень його прибутковості.  

На основі дослідження результатів управління прибутковістю на ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод» було розроблено пропозиції щодо 

підвищення прибутковості підприємства, що дасть змогу отримати 

додатковий прибуток.  

Проведені розрахунки свідчать, що запропонований проект є 

прибутковим та в подальшому можливе його впровадження на підприємстві.  

 Випускна робота складена на 82 сторінках (без урахування додатків), 

містить 20 таблиць, 6 рисунків.  

Ключові слова: ПРИБУТОК, ПРИБУТКОВІСТЬ, ПОКАЗНИКИ 

ПРИБУТКОВОСТІ, КОНСЕРВНА ПРОМИСЛОВІСТЬ. 
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SUMMARY 

 

In the final work the existing theoretical and methodical aspects of increase 

of profitability at the enterprise are considered and generalized. The paper 

describes the essence of profitability and the indicators that describe it, as well as 

the interpretation of the concept of profitability and its increase. 

To assess the feasibility of the proposed measure, the current level of 

development of PJSC "Bila Tserkva Cannery" was determined and the level of its 

profitability was characterized. 

Based on the study of the results of profitability management at PJSC "Bila 

Tserkva Cannery", proposals were developed to increase the profitability of the 

enterprise, which will allow to obtain additional profits. 

The calculations show that the proposed project is profitable and in the 

future it is possible to implement it at the enterprise. 

Key words: PROFIT, PROFITABILITY, PROFITABILITY INDICATORS, 

CANNING INDUSTRY. 
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ВСТУП 

 

Актуальність теми дослідження. Нині вітчизняні підприємства 

знаходяться у ситуації, коли на тлі складної політичної обстановки в країні 

спостерігаються негативні тенденції в економіці: спад ділової активності, 

зниження рівня конкурентоспроможності, скорочення обсягів інвестицій та 

зниження інвестиційної привабливості підприємств, погіршення фінансового 

стану. Результатом впливу сукупності негативних факторів є зниження рівня 

прибутковості підприємств, отримання збитку або взагалі припинення 

діяльності. При цьому на рівні держави зменшується обсяг дохідної частини 

бюджету за рахунок зменшення податкових надходжень, у результаті 

скорочується й рівень видатків. Прибуткова діяльність підприємств має не 

лише економічне, а й соціальне значення як у масштабах окремо взятого 

підприємства, так і держави у цілому.  

Проблемам дослідження прибутковості присвячено праці вітчизняних 

та зарубіжних учених: І.О. Бланка, В.О. Бовсуновської, В.І. Куцик, О.В. 

Мелень, М.Ф. Огійчука, О.В. Павловської, М.С. Палюха, О.П. Скирпан, А.В. 

Череп та ін. 

 Метою кваліфікаційної роботи є дослідження теоретичних основ 

управління прибутковістю на підприємстві та обґрунтування пропозицій 

щодо підвищення її ефективності.  

Поставлена у роботі мета зумовила вирішення наступних завдань:  

- вивчити економічну сутність поняття прибутковості;  

- визначити теоретичні аспекти управління прибутковістю 

підприємства;  

- розглянути методичні підходи до оцінки рівня прибутковості на 

підприємстві; 

- провести загальну характеристику суб’єкта господарювання;  

- здійснити аналіз господарської діяльності консервного заводу;  
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- оцінити рівень  прибутковості підприємства;  

- розробити ефективну систему управління прибутковістю 

підприємства;  

- обґрунтувати запровадження нового виду продукції з метою 

підвищення прибутковості ПрАТ «Білоцерківський консервний завод»;  

- оцінити вплив запропонованого заходу на результати діяльності 

підприємства.  

Об’єктом дослідження є процес управління прибутковістю  

підприємства.  

Предметом дослідження є сукупність теоретичних, методичних та 

практичних аспектів управління прибутковістю підприємства.  

Сферою застосування є ПрАТ «Білоцерківський консервний завод». 

В роботі використано такі методи дослідження, як: емпіричний 

економічний  аналіз, групування за ознаками, синтез.  

Інформаційною базою написання кваліфікаційної роботи стали наукові 

праці вітчизняних та закордонних учених у сфері управління прибутковістю; 

законодавчі та нормативно-правові документи, що регламентують діяльність 

підприємств; статистична та фінансова звітність підприємства; періодичні 

видання; інформаційно-аналітичні матеріали, Інтернет-ресурси.  
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РОЗДІЛ 1 ТЕОРЕТИКО-МЕТОДИЧНІ ЗАСАДИ УПРАВЛІННЯ 

ПРИБУТКОВІСТЮ ПІДПРИЄМСТВА 

 

1.1. Економічна сутність прибутковості та сучасні підходи до 

управління прибутковістю підприємства 

 

Фінансовий результат діяльності будь-якого суб’єкта економіки дуже 

важливий для власника, для найманих працівників і для держави у цілому. 

Отримання підприємством позитивного фінансового результату створює для 

нього можливості оновлювати матеріально-технічну базу, фінансувати за 

рахунок власних коштів інвестиційні проекти, розширювати види 

економічної діяльності, реалізовувати соціальні програми для співробітників 

тощо. Позитивний фінансовий результат – запорука стабільності та 

фінансової незалежності підприємства. Оцінкою фінансового результату 

діяльності підприємства є його прибутковість.  

Прибутковість та дохідність підприємства є одним з найголовніших 

показників, що відображають фінансовий стан підприємства. Вони 

визначають мету підприємницької діяльності. Основний результат діяльності 

підприємства визначається за допомогою показників, які діляться на: 

абсолютні та відносні. 

Абсолютний показник – це  прибуток підприємства; відносний 

показник - це рентабельність підприємства [41]. 

Іноді прибуток ототожнюють з поняттям доход. Але це ототожнення 

неправильне. 

Дохід широко використовується у загальному, економічному та 

побутовому рівні. Можна говорити про національний дохід держави, доход 

громадян, дохідність підприємства. Досить часто цим поняттям визначають 

загальну суму грошових надходжень підприємства від реалізованої 

продукції, виконаних робіт або послуг. 
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Разом з тим визначається як різниця між виручкою, отриманою від 

підприємницької діяльності та матеріальними і прирівняними витратами. 

Таке тлумачення підпадає під загальнодержавне, макроекономічне 

тлумачення. 

Прибуток є основне джерело розвитку підприємства, науково-

технічного вдосконалення його матеріальної бази і продукції, всіх форм 

інвестування. 

Прибуток як важлива категорія ринкових відносин визначає такі 

функції [35]: 

1) характеризує економічний ефект - вона служить кінцевим 

фінансовим результатом. Разом з тим на величину прибутку, його динаміку, 

які залежать і не залежать від підприємства. Практично поза межами 

підприємства знаходяться кон'юнктура ринку, рівень ціни на матеріально-

сировинні і паливно-енергетичні ресурси, норми амортизації. 

Від підприємства залежить рівень цін на реалізовану продукцію, 

зарплату, рівень господарювання, компетентність керівників, 

конкурентоспроможність продукції, організація виробництва і праці, 

продуктивність праці, фінансове планування. 

2) прибуток відіграє стимулюючу функцію - він одночасно є 

фінансовим результатом і основним елементом фінансових ресурсів 

підприємства. Самофінансування визначається отриманим прибутком. Доля 

чистого прибутку має бути достатньою для фінансування виробничої 

діяльності соціального розвитку колективу і матеріального стимулювання. 

3) прибуток джерело формування бюджетів різних рівнів. Він поступає 

в бюджет у виді податків і використовується для фінансування державних, 

інвестиційних, виробничих, науково-технічних і соціальних програм [29]. 

Прибуток - це та частина виручки, що залишається після 

відшкодування всіх витрат на виробничу і комерційну діяльність 

підприємства. Він характеризує перевищення надходжень над витратами, 
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характеризує мету підприємницької діяльності і береться як головний 

показник результативності підприємства [26]. 

М.Ф. Огійчук визначає прибутковість як вид ефективності, що 

характеризує результативність діяльності економічних систем (підприємств, 

територій, національної економіки). Науковець виділяє основну особливість 

цих систем – вартісне вираження засобів (видатків, витрат), що 

використовуються для досягнення цілей (результатів), а в деяких випадках і 

самих цілей (одержання прибутку). Отже, науковець визначає прибутковість 

відношенням результату (ефекту) до витрат [51, с. 37].  

Із його думкою погоджується і О.В. Мелень, яка вважає, що 

прибутковість являє собою стійке економічне явище, що проявляється як 

підтверджена здатність підприємства генерувати позитивний фінансовий 

результат від здійснення як основної, так і всієї господарської діяльності, що 

полягає у перевищенні доходу над здійсненими витратами в розмірі, 

достатньому для ефективного подальшого функціонування [43, с. 124].  

На нашу думку, з усіма вищенаведеними формулюваннями слід 

погодитися, адже прибутковість підприємства характеризується двома 

показниками.  

Абсолютним показником прибутковості є сума прибутку, а відносним 

показником – рівень рентабельності. Економічною категорією, яка найбільш 

повно відображає фінансову здатність підприємства до розширеного 

відтворення, є прибуток. Можливості підприємства для розвитку та 

розширення діяльності прямо пропорційно залежать від розміру отриманого 

прибутку  

Формування прибутку підприємства залежить від ефективності 

господарювання, видів економічної діяльності, галузі економіки, законодавчо 

прописаних умов ведення фінансового, управлінського та податкового 

обліку. Для більш повного розуміння сутності категорії «прибуток» 

розглянемо різні підходи до визначення поняття. Так, у класичному 

розуміння прибуток є різницею між ціною товару та затратами на його 



12 

 

виробництво, тобто собівартістю. Цей показник є характеристикою якості 

господарювання підприємства.  

С.Н. Івашковський зауважує, що сучасні економісти трактують 

прибуток як винагороду за виконання функції підприємця, тобто як дохід від 

фактору підприємництва [34, с. 484].  

Із цією думкою важко погодитися, адже за несприятливих умов 

підприємець такої винагороди не отримає, хоча функції підприємця ним 

виконуватися будуть.  

А.В. Череп трактує сутність поняття так: «Прибуток – це частина 

чистого доходу, створеного в процесі виробництва і реалізованого у сфері 

обертання, що безпосередньо одержує підприємство» [74, с. 113].  

Думка щодо сутності поняття «прибуток» О.П. Скирпан та М.С. 

Палюх, вони вважають, що прибуток – сума, на яку доходи перевищують 

пов’язані з ними витрати. Збиток – перевищення суми витрат над сумою 

доходу, для отримання якого були здійснені ці витрати [61, с. 318].  

Це ж трактування зустрічається і в НП(С)БО, яке також визначає 

сутність поняття прибутку як суму, на яку доходи перевищують пов’язані з 

ними витрати [50].  

Отже, прибуток – це якісний показник, в якому відображаються всі 

якісні сторони функціонування підприємства та ефективність 

господарювання загалом. Сума отриманого підприємством прибутку 

залежить від динаміки його доходів та витрат. Прибуток формується на 

макрорівні й є частиною створеної у процесі виробництва додаткової 

вартості, яка залишається після покриття виробничих витрат. Розмір 

прибутку підприємства залежить від установленого порядку визначення 

фінансового результату, собівартості продукції (товарів, робіт, послуг), 

загальногосподарських витрат, адміністративних витрат та витрат на збут. На 

кожному етапі формування прибутку – валового, від операційної діяльності, 

від фінансової діяльності та чистого прибутку – важливим моментом є 

збільшення доходів та скорочення витрат [51].  
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Таким чином, прибуток – важливий показник, який є якісною 

характеристикою ефективності господарської діяльності та використання 

всіх наявних ресурсів.  

Механізм формування прибутку підприємства має певні особливості 

залежно як від внутрішніх чинників підприємства, які воно вибирає на свій 

розсуд: виду економічної діяльності підприємства, галузі економіки, форми 

власності, організаційно-правової форми господарювання, так і від зовнішніх 

чинників: загального стану економіки, розвитку ринкових відносин тощо. 

Зовнішні фактори мають значний вплив на суму прибутку, отриманого 

підприємством, і не залежать від його діяльності. Так, значний вплив на 

ефективність господарювання мають природно-географічні умови, розвиток 

транспортної та ринкової інфраструктури, рівень конкуренції, інфляційні 

процеси тощо. До внутрішніх факторів належать: ритмічність виробництва, 

матеріально-технічне забезпечення виробничого процесу, асортимент та 

якість продукції, структура виробництва, ефективність використання 

матеріальних, фінансових та трудових ресурсів, маркетингова та 

природоохоронна діяльність, соціальні аспекти організації праці та 

відпочинку персоналу [46]. 

Прибутковість підприємства є складною та багатогранною 

економічною категорією, що одночасно характеризує як одержані результати 

діяльності підприємства, так і можливості отримувати прибуток у 

майбутньому.  

На сучасному етапі метою кожного підприємства різних форм 

власності є одержання прибутку, який є критерієм ефективності його 

господарської діяльності, важливим джерелом задоволення соціальних 

потреб суспільства, рушійною силою економічного розвитку держави, 

основним джерелом формування фінансових ресурсів.  

Саме тому прибуток є центральною категорією в економіці кожного 

суб’єкта господарювання, це найважливіша фінансова категорія, що 

відображає позитивний фінансовий результат господарської діяльності 
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підприємства, характеризує ефективність виробництва. Його розподіл має 

безпосередній вплив на суспільно-економічну формацію і свідчить про 

рівень та якість виробленої продукції, стан продуктивності праці, рівень 

витрат і собівартості.  

Досліджуючи значення прибутку для підприємства, І.О. Бланк 

акцентував увагу на тому, що саме прибуток підприємства є головною метою 

підприємницької діяльності, критерієм ефективності конкретної виробничої 

(операційної) діяльності, внутрішнім джерелом формування фінансових 

ресурсів підприємства, що забезпечують його розвиток, головним джерелом 

зростання ринкової вартості підприємства і основним захисним механізмом 

від банкрутства [2].  

Таким чином, прибутковість діяльності підприємства є результатом 

використання відповідної моделі бізнесу. Тому для успішного 

функціонування кожне підприємство має не лише забезпечувати отримання 

прибутку, а й одночасно виконувати щонайменше дві функції: забезпечувати 

платоспроможність підприємства за рахунок ефективної поточної діяльності 

і підвищувати потенціал підприємства за рахунок оновлення технології, 

виробничих потужностей, продукції, тобто розвивати підприємництво [12]. 

Управлінський процес формування прибутку підприємств повинен 

забезпечити досягнення поставленої мети та конкретних завдань управління. 

Він включає підготовку, оцінку, відбір і реалізацію альтернативних 

управлінських рішень щодо формування, розподілу та використання 

прибутку на окремо взятому підприємстві. Функціонування системи 

управління прибутком можливе лише у разі забезпечення її відповідними 

даними, які дають можливість здійснювати постійний моніторинг процесу 

формування фінансового результату підприємства, проводити оцінку рівня 

валового та операційного прибутку, проводити аналіз впливу окремих 

факторів на обсяг прибутку. Точну інформацію можна отримати з даних 

бухгалтерського або управлінського обліку [10].  



15 

 

І.О. Бланк зазначає, що управління формуванням прибутку 

підприємства полягає у максимізації його абсолютної суми шляхом 

ефективного використання наявного ресурсного потенціалу та пристосування 

до ринкової кон’юнктури; дотримання оптимального співвідношення між 

рівнем прибутку та рівнем ризику; збільшення ринкової вартості 

підприємства; підтримки рівня конкурентоспроможності у довгостроковому 

періоді, забезпечення ліквідності, платоспроможності та інвестиційної 

привабливості [7, с. 238].  

Підприємства отримують прибуток не лише від реалізації продукції, а й 

від інших неосновних видів діяльності (це може бути здача основних засобів 

в оренду, комерційна діяльність на фондовому рику, валютній біржі тощо). 

Однак підприємство, яке займається виробничою діяльністю, основну 

частину прибутку отримує від реалізації продукції і визначає прибуток як 

різницю між виручкою та повною собівартістю продукції.  

Мета управління прибутком є забезпечення максимізації добробуту 

власників підприємства в поточному і перспективному періоді. Ця головна 

мета повинна забезпечувати поєднання інтересів власників з інтересами 

держави і персоналу підприємства. Головною метою управління прибутком є 

визначення шляхів найбільш ефективного його формування та оптимального 

розподілу, що спрямовані на забезпечення розвитку діяльності підприємства 

та зростання його ринкової вартості. Ця мета повинна забезпечувати 

одночасно гармонізацію інтересів власників з інтересами держави і 

персоналу підприємства [6, с. 112]. Досягнення цієї мети забезпечується 

шляхом реалізації таких етапів, як:  

- формування інформаційної бази для проведення аналізу ефективності 

використання прибутку підприємства;  

- ретроспективний аналіз використання прибутку;  

- моніторинг та аналіз внутрішніх та зовнішніх чинників, які мають 

вплив на використання прибутку;  
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- визначення напрямів розподілу прибутку згідно зі стратегічними та 

тактичними цілями;  

- розроблення системи управлінських рішень щодо забезпечення 

ефективного та повного розподілу прибутку;  

- забезпечення повного контролю над виконанням рішень щодо 

розподілу та використання прибутку;  

- проведення коригувань окремих управлінських рішень з урахуванням 

стратегічних пріоритетів підприємства. 

На рис. 1.1. представлено схема управління прибутковістю 

підприємства. 

 

Рис. 1.1. Схема управління прибутковістю підприємства  

Джерело: [10] 

Виходячи з головної мети, система управління прибутком дає змогу 

вирішувати такі завдання [8]:  

– забезпечення максимізації розміру прибутку, що формується 

відповідно до ресурсного потенціалу підприємства;  
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– забезпечення оптимальної пропорційності між рівнем прибутку і 

допустимим рівнем ризику;  

– забезпечення високої якості прибутку, що формується;  

– забезпечення виплат необхідного рівня доходу на інвестований 

капітал власникам підприємства;  

– забезпечення формування відповідного обсягу фінансових ресурсів за 

рахунок прибутку відповідно до завдань розвитку підприємства на майбутній 

період;  

– забезпечення постійного зростання ринкової вартості підприємства;  

– забезпечення ефективності програм участі персоналу щодо прибутку.  

Для забезпечення чіткої дії механізму управління прибутком 

підприємства необхідно проаналізувати чинники впливу на прибуток 

підприємства. Прибуток формується під впливом великої кількості 

взаємозалежних чинників, що впливають на результати діяльності 

підприємства по-різному: одні – позитивно, інші – негативно. Серед 

зовнішніх чинників можна виділити такі: економічні умови господарювання, 

місткість ринку, платоспроможний попит споживачів, державне регулювання 

діяльності підприємств та інше. Особливе значення має рівень, динаміка і 

коливання платоспроможного попиту, тому що він визначає стабільність 

одержання прибутку [13].  

Стратегічна орієнтація системи управління прибутком визначається в 

розрізі перспективних орієнтирів діяльності підприємства на основі аналізу, 

оцінки і прогнозування стану ринкового середовища, визначення рівня 

одержуваного прибутку і можливостей управління ним з метою його 

оптимізації. Розробка альтернативних варіантів вирішення тактичних і 

стратегічних завдань, а також можливість моделювання альтернативних 

варіантів в концепції інтегрованості управління прибутком із загальною 

системою управління підприємством є одним з основних елементів 

управління прибутком [5]. 



18 

 

Досягти збільшення рівня прибутковості можна шляхом збільшення 

рівня рентабельності продукції. Основними методами збільшення рівня 

рентабельності продукції є [2]:  

- здійснення заходів із підвищення продуктивності праці;  

- нарощування обсягів виробництва та реалізації продукції;  

- зниження собівартості продукції шляхом зменшення витрат на її 

виробництво та реалізацію;  

- максимальна віддача від вкладених у виробництво матеріальних, 

трудових та фінансових ресурсів;  

- здійснення ефективної цінової політики з урахуванням попиту та 

пропозиції на ринку;  

- забезпечення грамотного підходу до побудови договірних відносин із 

постачальниками та покупцями;  

- ефективне використання раніше отриманого прибутку.  

Основна відповідальність за реалізацію цінової, договірної політики та 

ресурсної бази підприємства лежить на працівниках служби планування, 

обліку та аналізу. 

На сучасному етапі необхідний якісно новий підхід до теоретичного 

висвітлення і практичного обґрунтування рекомендацій щодо збільшення 

шляхів та напрямів прибутковості підприємства. У формуванні прибутку є 

особливості, що залежать від сфери діяльності підприємства, галузі 

господарства, форми власності, розвитку ринкових відносин тощо. Процес 

отримання підприємством прибутку відбувається під впливом як внутрішніх, 

так і зовнішніх факторів. Зовнішні фактори не залежать від діяльності 

підприємства, але суттєво впливають на його прибуток. До них можна 

віднести природні умови, транспортні умови, інфраструктуру ринку, 

конкуренцію на ринку, рівень інфляції тощо. Внутрішні фактори, що 

впливають на прибуток, характеризуються ритмічністю виробництва, 

матеріальною, науково– й організаційно-технічною оснащеністю 

виробництва, якістю продукції, її асортиментом і структурою, ефективністю 
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використання ресурсів, комерційною та природоохоронною діяльністю, 

соціальними умовами праці та побуту.  

 Основними завданнями управління формуванням прибутку 

підприємства є [1]:  

 забезпечення максимізації його розміру у обсязі, який відповідає 

ресурсному потенціалу суб’єкта господарювання та ринковій кон’юнктурі;  

 забезпечення оптимальної пропорційності між рівнем прибутку, що 

формується, та допустимим рівнем ризику;  

 забезпечення високої якості прибутку, що формується;  

 забезпечення постійного збільшення ринкової вартості підприємства;  

 підтримка конкурентоспроможності у довгостроковому періоді;  

 забезпечення ліквідності підприємства та його платоспроможності; 

підтримка інвестиційної привабливості. 

 

1.2. Методичні підходи до оцінки рівня прибутковості на 

підприємстві 

 

Прибутковість підприємства є найголовнішим показником що 

відображає фінансовий стан підприємства, його можливість отримувати 

позитивний фінансовий результат від здійснення комерційної діяльності, що 

полягає в перевищенні отримуваного доходу над здійсненими витратами, 

причому в такому розмірі, який буде достатнім для ефективного та 

продуктивного подальшого функціонування [1].  

Прибутковість підприємства характеризують два показники: прибуток 

та рентабельність. 

 Прибуток виражає абсолютний ефект без урахування використаних 

ресурсів, а рентабельність є одним із головних вартісних показників 

ефективності виробництва, який характеризує рівень віддачі активів і рівень 

використання капіталу в процесі виробництва. Прибутковість безпосередньо 
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пов’язана з отриманням прибутку та показує ефективність діяльності 

підприємств різних форм власності та характеризує інтенсивність їх роботи. 

Тому дослідження прибутковості є дуже важливим фактором для подальшого 

ефективного функціонування та розвитку підприємства [8]. 

 Щодо прибутковості підприємства, то це багатогранна економічна 

категорія, що одночасно характеризує як одержані результати діяльності 

підприємства, так і його можливості отримувати прибуток як головне 

джерело розширеного відтворення в майбутньому. 

 Якщо сума прибутку показує абсолютний ефект від діяльності, то 

рентабельність характеризує міру цієї ефективності, тобто відносний рівень 

прибутковості підприємства або продукції, що виробляється. Рентабельність 

як показник дає уявлення про достатність прибутку порівняно з іншими 

окремими величинами, що впливають на фінансово-господарську діяльність 

підприємства. Під час визначення показника рентабельності прибуток 

співвідноситься з чинниками, що мають найзначніший вплив на його 

отримання: доходами, витратами, ресурсами, капіталом. 

 Основні показники рентабельності можна об’єднати в такі групи: 

 показники рентабельності капіталу (активів); 

 показники рентабельності продукції; 

 показники, розраховані на основі потоків наявних грошових коштів [1]. 

Л.М. Духновська, В.С. Павлов коефіцієнти рентабельності об’єднують 

у три групи за такими ознаками: 

 оцінка ефективності діяльності підприємства в цілому, 

 оцінка ефективності за видами діяльності (в тому числі операційної, 

інвестиційної, фінансової), 

 оцінка ефективності використання ресурсів [23]. 

 Г.П. Звірько виділяє такі класифікаційні ознаки показників 

рентабельності, зокрема, за критерієм: 

 часу (моментні, статистичні, динамічні); 

 витрат (активи, застосовані ресурси, споживані ресурси); 
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 результату (загальний прибуток, оподаткований прибуток, чистий 

прибуток); 

 узагальнення (узагальнені, локальні, часткові); 

 інфляції [32]. 

 Недоліком цієї класифікації є відсутність показників, що 

характеризують різні види діяльності підприємства: операційну, інвестиційну 

та фінансову, що є необхідним, оскільки в періоди нестабільності саме 

інвестиційна і фінансова діяльність можуть стати джерелом доходу. 

 На думку Є. Носова всі показники рентабельності можна поділити на 

чотири основні групи: 

 показники рентабельності щодо реалізації; 

 показники рентабельності щодо активів; 

 показники рентабельності щодо власного капіталу та зобов’язань; 

 показники рентабельності витрат і продукції [49]. 

Запорукою високого рівня розвитку підприємств є забезпечення 

загальної ефективності їх роботи. Тому треба чітко розуміти, що 

ефективність в економіці – це завжди відношення, яке оцінюється 

зіставленням ефекту (результату) і витрат. Задовільний рівень ефективності 

потребує, з одного боку, перевищення кінцевих результатів над витратами на 

їх досягнення, з іншого – зіставлення одержаних при цьому результатів з 

результатами аналогічних об’єктів.  

Отже, хоча абсолютна сума прибутку, отримана підприємством і є 

дуже важливим показником діяльності, вона не може характеризувати рівень 

ефективності господарювання, це пов’язано з тим, що абсолютний розмір 

прибутку характеризує лише одноразовий економічний ефект, тоді як міру 

цієї ефективності характеризує показник рентабельності [51].  

У системі ринкового механізму господарюванню рентабельності 

належить одне з центральних місць. Особливостями цієї економічної 

категорії як елементу цього механізму є комплексний характер, 

різноманітність виконуваних функцій. Найчастіше рівень рентабельності 
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розглядається як головний оцінний показник з нормою прибутку як 

основного чинника [3].  

Для повноцінного аналізу прибутковості підприємства доцільно 

проводити факторний аналіз чистого прибутку, аби встановити фактори, які 

мають позитивний та негативний вплив на формування результативного 

показника найбільшим та найменшим чином. Найбільш повно 

проаналізувати прибуток підприємства дає змогу 4-факторна 

мультиплікативна модель. Для побудови цієї моделі використовуються такі 

показники:  

– власний капітал підприємства;  

– коефіцієнт оборотності активів;  

– мультиплікатор власного капіталу;  

– чиста рентабельність.  

Модель залежності чистого прибутку від наведених вище факторів має 

такий вигляд (1.1) [29]: 

ЧП =  ВК ×КобА ×Мк ×Рчиста ,     (1.1) 

де ЧП – чистий прибуток,  

ВК – середньорічні залишки власного капіталу,  

КобА – коефіцієнт оборотності активів,  

Мк – мультиплікатор власного капіталу,  

Рчиста – чиста рентабельність.  

Коефіцієнт оборотності активів, показник, за яким оцінюється рівень 

ефективності використання активів підприємства, розраховується як 

відношення чистого доходу до загальної вартості активів за такою формулою 

(1.2) [29]: 

                         (1.2.) 

де ЧД – чистий дохід,  

А – середньорічне значення сумарних активів (загальна вартість 

активів).  



23 

 

Мультиплікатор власного капіталу характеризує здатність власного 

капіталу створювати активи і є відношенням залишків активів (А) до 

середньорічних залишків власного капіталу (ВК) підприємства, 

розраховується за формулою (1.3) [29]: 

     (1.3.) 

Чиста рентабельність фінансово-господарської діяльності підприємства 

розраховується як відношення чистого прибутку до чистого доходу за 

формулою (1.4) [29]: 

      (1.4) 

Перераховані фактори можуть спричинити різний вплив на суму 

валового прибутку підприємства, як позитивний, так і негативний. Зв’язок 

між чинниками та результативним показником у наведеній моделі є 

функціональним, тому факторний аналіз чистого прибутку на її основі може 

проводитись за допомогою методу ланцюгових підстановок. Усі показники, 

які необхідні для проведення факторного аналізу чистого прибутку, 

узагальнюються в таблиці 1.1. [29].  

Таблиця 1.1.  

Показники рентабельності підприємства 

Показник  Метод розрахунку  Характеристика  

1 2 3 

Рентабельність видів діяльності та витрат виробництва 

Рентабельність 

операційної діяльності  

РОП = ФРОД 

С+ФВ+ВЗ+ІОВ ×100%  

Показує те, скільки отримано 

прибутку від операційної 

діяльності з однієї гривні 

операційних витрат.  

Рентабельність 

звичайної діяльності  

Рзв = ФРЗДОп 

С+АВ+ВЗ+ІОВ+ФВ+ВК+ІВ 

×100%  

Показує те, скільки отримано 

прибутку від звичайної діяль- 

ності на одну гривню звичай- 

них витрат.  

Рентабельність 

господарської діяльності  

Ргосп = ЧП 

С+АВ+ВЗ+ІОВ+ФВ+ВК+ІВ 

×100%  

Показує те, скільки отримано 

прибутку від господарської 

діяльності з однієї гривні 

загальних витрат.  

Рентабельність 

виробничих витрат  

Валовий прибуток / 

собівартість реалізованої 

продукції  

Показує те, скільки отримано 

прибутку з кожної гривні, 

витраченої на виробництво і 

реалізацію продукції.  
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Продовження табл 1.1. 

1 2 3 

Коефіцієнт загальної 

рентабельності  

Валовий прибуток/ чистий 

дохід  

Показує розмір чистого прибутку 

з однієї гривні чистого доходу 

від реалізації продукції.  

Рентабельність продажу  Рентабельність продажів 

Чистий прибуток / чистий 

дохід від реалізації  

Показує, яку величину 

операційного прибутку одержує 

підприємство з кожної гривні 

проданої продукції.  

Рентабельність 

реалізованої продукції  

Чистий дохід / собівартість 

реалізованої продукції  

Характеризує прибутковість 

господарської діяльності 

підприємства від основної 

діяльності.  

Рентабельність капіталу та його складових 

Рентабельність сукупних 

активів 

Чистий прибуток / сукупні 

активи  

Характеризує ефективність 

використання усіх активів 

підприємства.  

Рентабельність 

виробничих активів  

Чистий прибуток / 

середньорічна вартість 

основних виробничих 

засобів і матеріальних 

оборотних коштів  

Показує рівень прибутковості 

основних і оборотних вироб- 

ничих активів.  

Рентабельність власного 

капіталу  

Чистий прибуток / власний 

капітал  

Показує, яка віддача (норма 

прибутку) на вкладений власний 

капітал. Максимізація цього 

показника – головне завдання 

управління підпри- ємством. 

Рентабельність 

залученого капіталу  

Чистий прибуток / 

залучений капітал  

Показує величину прибутку, яка 

припадає на одну гривню 

залученого капіталу. 

Джерело: [3,8,29] 

Використовуючи модель (1.1), поетапно оцінюємо кількісний вплив 

кожного із чинників на зміну чистого прибутку. Спочатку визначається зміна 

чистого прибутку в результаті зміни величини власного капіталу за 

формулою (1.5) [29]: 

   (1.5) 

Далі аналізується зміна чистого прибутку в результаті зміни 

оборотності активів за формулою (1.6) [29]: 

   (1.6) 

Оцінюється зміна чистого прибутку в результаті зміни величини 

мультиплікатора власного капіталу за формулою (1.7) [29]: 
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   (1.7) 

Потім визначається зміна чистого прибутку в результаті зміни 

величини чистої рентабельності за формулою (1.8) [29]: 

   (1.8) 

В підсумку оцінюється сукупний вплив чинників на зміну чистого 

прибутку в звітному періоді за формулою (1.9) [29]: 

   (1.9) 

Застосовуючи цю модель, можна чітко побачити, які фактори привели 

до збільшення (зменшення) величини прибутку, а також які з них 

спричинили найбільший вплив. В результаті цього можна знайти шляхи 

збільшення чистого прибутку підприємства. У зв’язку з тим, що аналіз 

прибутку підприємства надає повне уявлення про ефективність його роботи, 

для визначення міри ефективності діяльності господарського суб’єкта 

оцінюють його показники рентабельності. Показник рентабельності 

характеризує ефективність роботи підприємства загалом, прибутковість 

різних напрямів діяльності, окупність витрат та проводить просторовочасове 

зіставлення [29].  

Показники рентабельності підприємства доцільно об’єднати у такі 

групи: рентабельність видів діяльності та витрат виробництва; 

рентабельність продажу; рентабельність капіталу та його складових. 

Оцінивши рентабельність підприємства за усіма вищеперерахованими 

показниками, можна зробити висновок про ефективність його діяльності, 

визначити слабкі та сильні сторони, мінімізувати витрати на найменш 

прибуткові частини діяльності, знайти ефективні шляхи розвитку та 

зростання господарського суб’єкта.  

Фінальним етапом аналізу прибутковості підприємства є визначення 

шляхів підвищення прибутку та рентабельності. Такого зростання можна 

досягати за рахунок збільшення обсягу продукції, що випускається та 
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реалізується, залучення інвестицій для розвитку підприємства, використання 

інновацій у процесі виробничої діяльності. 

Повним  і достатнім, для оцінки фінансового стану підприємств, а отже 

і прибутковості є запропоновані науковцями такі напрямки його оцінки за 

групами показників (коефіцієнтів): оцінка майнового стану; аналіз 

ліквідності; оцінка платоспроможності та фінансової стійкості; аналіз ділової 

активності; оцінка ефективності діяльності. 

Стабільність фінансового стану підприємства в умовах ринкової 

економіки зумовлена значною мірою його діловою активністю, що залежить 

від широти ринків збуту продукції, його ділової репутації, ступеня виконання 

плану за основними показниками господарської діяльності, рівня 

ефективності використання ресурсів і стабільності економічного зростання.  

На рівні підприємства ділова активність найчастіше розглядається як 

результативність роботи підприємства щодо величини авансованих ресурсів 

або величини їх споживання у процесі виробництва [29].  

Ділова активність підприємства у фінансовому аспекті проявляється 

насамперед у швидкості обороту його коштів. Аналіз ділової активності 

полягає в дослідженні рівнів і динаміки різноманітних коефіцієнтів 

оборотності, основними з яких є [29]:  

– коефіцієнт оборотності активів; 

– коефіцієнт оборотності оборотних засобів;  

– коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості;  

– коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості;  

– коефіцієнт оборотності матеріальних запасів;  

– коефіцієнт оборотності основних засобів;  

– коефіцієнт оборотності власного капіталу.  

Важливість показників оборотності пояснюється тим, що 

характеристики обороту багато в чому визначають рівень прибутковості 

підприємства.  
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Коефіцієнт оборотності активів відображає швидкість обороту 

сукупного капіталу підприємства, тобто показує, скільки разів за 

аналізований період відбувається повний цикл виробництва й обіг, що 

приносить відповідний ефект у вигляді прибутку, або скільки грошових 

одиниць реалізованої продукції принесла кожна одиниця активів [29]:  

  

Коа = Чиста виручка від реалізації продукції / Середньорічна вартість активів (1.10.) 

 

Коефіцієнт оборотності оборотних засобів характеризує відношення 

виручки (валового доходу) від реалізації продукції без урахування податку на 

додану вартість та акцизного збору до суми оборотних засобів підприємства. 

Зменшення цього коефіцієнта свідчить про уповільнення обороту оборотних 

засобів.  

Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості показує, скільки 

разів за рік обернулися кошти, вкладені в розрахунки. Він визначається за 

формулою [29]:  

Кодз = Чиста виручка від реалізації продукції / Середньорічна сума 

дебіторської заборгованості.        (1.11.) 

Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості показує 

розширення або зниження комерційного кредиту, наданого підприємству. 

Зростання коефіцієнта означає збільшення швидкості оплати заборгованості 

підприємства, зниження – ріст покупок у кредит.  

Формула розрахунку коефіцієнта оборотності кредиторської 

заборгованості має вигляд [29]:  

Кокз = Чиста виручка від реалізації продукції / Середньорічна сума 

кредиторської заборгованості.        (1.12.) 

Коефіцієнт оборотності матеріальних запасів відображає число 

оборотів товарно-матеріальних запасів підприємства за аналізований період. 

Зниження цього показника свідчить про відносне збільшення виробничих 

запасів і незавершеного виробництва або про зниження попиту на готову 
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продукцію. Чим вищий показник оборотності матеріальних запасів, тим 

менше коштів зав’язано у цій найменш ліквідній статті оборотних активів, 

тим більш ліквідну структуру мають оборотні активи і тим стійкіше 

фінансове становище підприємства.  

Коефіцієнт оборотності матеріальних запасів визначається за 

формулою [29]:  

Комз = Собівартість реалізованої продукції / Середня величина запасів. 

(1.13.) 

Коефіцієнт оборотності власного капіталу розраховується як 

відношення чистої виручки від реалізації продукції (робіт, послуг) до 

середньорічної величини власного капіталу підприємства і характеризує 

ефективність використання власного капіталу підприємства. Коефіцієнт 

оборотності власного капіталу розраховується як відношення чистої виручки 

від реалізації продукції (робіт, послуг) до середньорічної величини власного 

капіталу підприємства і характеризує ефективність використання власного 

капіталу підприємства. 

Отж,е для того щоб має уявлення про стан прибутковості підприємства 

слід постійно моніторити показники, що її характеризують, для цього можна 

скористатись вище описаними методиками. 

 

Висновки до розділу 1  

 

Прибутковість – показник спроможності отримання суб’єктом 

господарювання прибутку у часі від інвестування фінансових та інших видів 

ресурсів в організаційну, технічну і економічну діяльність.  

Прибутковість є критерієм ефективності господарювання, тотожним за 

економічним змістом показнику рентабельності, комплексно характеризує 

ефективність діяльності підприємства, вимірює цю ефективність з різних 

позицій відповідно до інтересів суб’єкта господарювання.  
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Прибутковість та дохідність підприємства є одним з найголовніших 

показників, що відображають фінансовий стан підприємства. Вони 

визначають мету підприємницької діяльності. Основний результат діяльності 

підприємства визначається за допомогою показників, які діляться на: 

абсолютні та відносні. 

Формування прибутку підприємства залежить від ефективності 

господарювання, видів економічної діяльності, галузі економіки, законодавчо 

прописаних умов ведення фінансового, управлінського та податкового 

обліку.  

Прибуток формується на макрорівні й є частиною створеної у процесі 

виробництва додаткової вартості, яка залишається після покриття 

виробничих витрат. Розмір прибутку підприємства залежить від 

установленого порядку визначення фінансового результату, собівартості 

продукції (товарів, робіт, послуг), загальногосподарських витрат, 

адміністративних витрат та витрат на збут. 

Отже, успішне функціонування підприємства та його фінансовий стан 

залежать від рівня рентабельності реалізованої продукції. На рівень 

рентабельності реалізованої продукції підприємства значний вплив мають 

успішна виробнича, постачальницька, збутова та комерційна діяльність – 

запорука ефективного господарювання.  
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РОЗДІЛ 2 АНАЛІЗ ВИРОБНИЧО-ГОСПОДАРСЬКОЇ ДІЯЛЬНОСТІ 

ПРАТ «БІЛОЦЕРКІВСЬКИЙ КОНСЕРВНИЙ ЗАВОД» 

 

2.1. Загальна характеристика суб’єкта господарювання 

 

ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» (ТМ Крят) — це одне з 

найбільших підприємств по виробництву консервів у Київському регіоні, 

котре  спеціалізується на промисловій переробці овочів, фруктів і м'яса. Нині 

виробнича потужність заводу складає 25 млн банок на рік. На сьогоднішній 

день асортимент продукції підприємства становить 87 видів консервів. 

Загальні відомості про підприємство наведено у табл. 2.1. 

Таблиця 2.1. 

Загальні відомості про підприємство 

Ознака Характеристика 

Повне найменування 

юридичної особи 

ПРИВАТНЕ АКЦІОНЕРНЕ ТОВАРИСТВО 

БІЛОЦЕРКІВСЬКИЙ КОНСЕРВНИЙ ЗАВОД 

Дата реєстрації   23.06.1994 р.  

Уповноважені особи 

 

КРЯТ АНАТОЛІЙ ФЕДОРОВИЧ (ЗГІДНО СТАТУТУ) - 

керівник 

КРЯТ АНАТОЛІЙ ФЕДОРОВИЧ (Повноваження: Вчиняти 

дії від імені юридичної особи, у тому числі підписувати 

договори тощо (ЗГІДНО СТАТУТУ)) 

Розмір статутного капіталу 36 575,20 грн. 

Організаційно-правова форма Акціонерне товариство 

Форма власності Недержавна власність 

Види діяльності  

Основний: 

 

Інші: 

 

 

10.39 Інші види перероблення та консервування фруктів і 

овочів 

10.13 Виробництво м'ясних продуктів 

10.32 Виробництво фруктових і овочевих соків 

10.85 Виробництво готової їжі та страв 

46.39 Неспеціалізована оптова торгівля продуктами 

харчування, напоями та тютюновими виробами 

47.11 Роздрібна торгівля в неспеціалізованих магазинах 

переважно продуктами харчування, напоями та 

тютюновими виробами 

Джерело: сформовано автором на основі даних підприємства 

Історія розвитку підприємства починається середині XIX ст. та включає 

зміни діяльності: пивоварний завод (1858 р.), засолювальний пункт (1917 р.), 

виробництво солоду та оцту (1920 р.), засолювання овочів та виготовлення 

https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%9A%D0%B8%D1%97%D0%B2%D1%81%D1%8C%D0%BA%D0%B0_%D0%BE%D0%B1%D0%BB%D0%B0%D1%81%D1%82%D1%8C
https://youcontrol.com.ua/register-trial/
https://youcontrol.com.ua/register-trial/
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джемів (з 1928 р.), виготовлення консервованих овочів та фруктів (з 1950 р.), 

виробництво томатної пасти та розширення асортименту консервованих 

овочів (з 1960 р.), впровадження у виробництво соків (з 1967 р). 

У 1994 році, після проведення державою економічних реформ і 

приватизації, підприємство було реорганізовано в Акціонерне товариство 

відкритого типу «Білоцерківський консервний завод». Виконуючим 

директором обрано Крята Анатолія Федоровича. 

У 2001 році зареєстрована торгова марка «Крят» (Кошик Радості Якості 

Традицій). Під цією торговою маркою реалізується весь асортимент 

продукції. У 2001 році підприємство освоїло випуск нових видів консервів: 

асорті «Золота осінь» і «Кавуни консервовані» за домашніми рецептами. 

Виробництво продукції відповідає діючим стандартам та вимогам 

ринку, екологічно чисте і має сертифікати якості. 

В асортимент продукції входять:  

 зелений горошок; 

 огірки мариновані і консервовані; 

 ікра з кабачків; 

 томати мариновані і консервовані; 

 кабачки і патисони консервовані; 

 салати овочеві; 

 компоти;  

 джеми;  

 соки; 

 обідні страви й овочеві приправи. 

Виробничі площі підприємства розташовані у північно-східній частині 

м. Біла Церква по вул. І.Кожедуба 63, в зоні індивідуальної житлової площі. 

Колектив заводу (а це постійно працюючих 190 чоловік, трудова діяльність 

яких досягає до 25 років) працює над покращення смакових властивостей та 

зовнішнього вигляду продукції. Розмір земельної ділянки 7,63 га, забезпечені 

виробничими i складськими приміщеннями загальною площею 9998 м2. 
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Продукція ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» добре відома як 

на вітчизняному так і на міжнародному ринку.  

Підприємство несе повну відповідальність за якість та безпеку 

вироблено продукції, впливи на екологію. Досягнення цілей 

забезпечуватиметься за рахунок: 

- планування, розвитку, модернізації виробництва на основі 

використання маловідходних та безвідходних технологій, які забезпечать 

енерго- та ресурсозбереження; 

- постійне вдосконалення, регулювання та перегляду цілей і завдань 

системи якості, безпеки продукції та екологічного менеджменту, для чого 

визначатиметься структура процесів та документації відповідно до вимог  

ISO 9001:2008, ISO 22000:2005, ISO 14001:2004; 

- розроблення та поетапного впровадження системи управління 

безпечністю харчових продуктів та її  інтеграції з нині діючою системою 

управління  у відповідності до вимог  ISO 9001:2008, ISO 14001:2004. 

Перспективні плани розвитку емітента полягають у збільшенні обсягів 

виробництва, залучення нових клієнтів, покращенні якості продукції. 

Компанія дбає про кожного споживача і прагне відповідати потребам і 

вимогам кожного з них. 

ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» самостійний 

господарюючий статутний суб'єкт, має самостійний баланс, власні основні та 

оборотні кошти, розрахункові та інші рахунки в банках, в тому числі – 

валютні, круглу печатку, штампи [4].  

Організаційна структура – це сукупність виробничих ланок і 

впорядкованих потоків ресурсів у виробничій системі, а також органів 

управління та їх певний взаємозв’язок, які забезпечують досягнення 

стратегічних цілей підприємства. 

Завод має типову для подібних підприємств лінійно-функціональну 

організаційну структуру (див. рис. 2.1.).  
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Рис. 2.1. Організаційна структура ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» 

Джерело: Складено за  матеріалами ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» 

 

Як видно з рисунку вище, на чолі організаційної структури знаходиться 

директор (Крят Анатолій Федорович), якому безпосередньо 

підпорядковуються юрист та секретар, начальник відділу охорони, 

заступники директора з комерційних питань, з виробництва, з охорони праці 

та соціальних питань, головний бухгалтер, головний інженер. 

Особлива роль методів управління на ПрАТ «Білоцерківський 

консервний завод» полягає у тому, щоб створити умови для чіткої організації 

процесу управління, використання сучасної техніки і прогресивної технології 

організації праці і виробництва, забезпечити  їх максимальну ефективність 

при досягненні поставленої мети. 
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Формування на даному підприємстві цілеспрямованого впливу на 

трудові колективи та їх окремих членів безпосередньо пов'язане з 

мотивацією, тобто використанням факторів, які визначають поведінку 

людини в колективі у процесі виробництва. 

На ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» використовується 

демократичний стиль управління.  

У виробничій структурі основне місце займають три виробничих цехи: 

1. Консервний цех – виробляються натуральні, обідні, м’ясні консерви, 

маринади, соки та компоти. 

2. Томатний цех – виробляються закусочні консерви, джеми, варення, 

томатна паста. 

3. Фабрикатний цех – вся продукція оклеюється етикетками, 

запаковується в основному в термозбiгову плівку i зберігається до продажу. 

А також обслуговуючі цехи:  

1. Механічний цех. 

2. Автотранспортний цех. 

3. Енергодiльниця – заводська котельня. 

4. Виробнича лабораторія. 

Також підприємство має свій житловий фонд (непромислову групу), 

яка складається з житлового будинку та двох об’єктів соцкультпобуту, до 

яких входять дитячий комбінат (в даний час знаходиться на капітальному 

ремонті) та медичний пункт. 

В період масової переробки сільськогосподарської сировини (червень-

вересень) підприємство працює в 3 зміни, цілодобово. В осiнньо-зимовий 

період (жовтень-квітень) в 2 зміни. У травні проводиться капітальний ремонт 

i підготовка до нового сезону, тому консерви не випускаються.  

ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» працює на ринку 

плодоовочевих консервів, який за даними маркетингової компанії "Синергія" 

(станом на 2020 р.) насичений лише на 60 % [3]. Згідно з даними Державного 
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комітету статистики України за 2018–2020 рр., на одну особу припадає в 

середньому 3 кг на рік консервованих овочів, у той час як у США – 53 кг.  

Загалом ринок плодоовочевої консервованої продукції України чітко 

структурований і контролюється крупними компаніями. Половина його 

розподілена між великими вітчизняними та іноземними виробниками, які 

виготовляють продукцію під торговими марками Верес, Чумак, Ніжин, 

Bonduelle (Франція) Feinkost, DittmanN (Німеччина), Oscar (Китай) і мають 

можливість переробляти власну сировину та вести власну маркетингову 

політику. 

Найбільшу сумарну потужність заводів має група компаній „Верес“ (24 

муб/рік), рівні потужності — у ПрАТ „Чумак“ та ТОВ „Сиверфуд“ — по 20 

муб/рік. Від них відстають консервний завод Univer, ПрАТ„ Крафт“ та СП 

„Микаленд“.  

Лідерами української плодоовочевої галузі власне самі вітчизняні 

„консерватори“ традиційно називають групу компаній „Верес“ і ПрАТ 

„Чумак“.  

У 2001 році на вітчизняному консервному ринку з’явився ще один 

гравець — ПрАТ „Ніжинський консервний комбінат“. Комбінат робив 

консерви і раніше, але лише з приходом нового власника — компанії „Фоззі“ 

— активніше розгорнув свою діяльність завдяки забезпеченню стабільного 

збуту продукції. Необхідно зазначити, що самі передовики галузі сприйняли 

Ніжинський консервний як достойного конкурента.  

Проте, ні один із названих виробників не є лідером по всіх товарних 

групах плодоовочевої консервації, тому порівнювати „гігантів“ один з одним 

(а іноді — і з більш дрібними фірмами) некоректно.  

„Чумак“ — лідер по томатних консервах, „Верес“ — по грибах, 

„Ніжинський консервний“ — по огірках, ПАТ „Волинь-Холдинг“ — крупний 

виробник кетчупів. Білоцерківський, Кам’янець-Подільський, Бродовський, 

Бережанський, Богуславський консервні заводи спеціалізуються на 

виробництві консервованого зеленого горошку.  
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Частка ринку ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» складає 3%, 

що є незначним показником, хоча є перспективи до зростання.  

Оскільки консервовані плоди й овочі не належать до продукції першої 

необхідності, тому в умовах кризи та нестабільності в країні відбувається 

суттєве зниження попиту на них. Основним споживачами продукції ТМ 

«Крят» є домогосподарства, які використовують її для споживання та 

приготування їжі. 

 

2.2. Аналіз господарської діяльності консервного заводу 

 

Продукція ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» добре відома як 

на вітчизняному так і на міжнародному ринку. 

Асортимент продукції, що виробляє досліджуване підприємство 

обширне, з метою задоволення потреб ринку в якісній консервованій 

продукції підприємство постійно розширює свій асортимент. Основні види 

продукції ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» показані в табл. 2.2 

Таблиця 2.2 

Асортимент продукції ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» 

№ Види консервів 

1 2 

1 Салати овочеві 

2 Овочі фаршировані в томатному соусі 

3 Овочі різані в томатному соусі 

4 Горошок зелений консервований 

5 Горошок суповий 

6 Маринади овочеві 

7 Томати консервовані 

8 Огірки консервовані 

9 Перець маринований цілий 

10 Соуси томатні 

11 Перші обідні страви 

12 Солянки. Овочі з м’ясом 

13 Соки плодові і ягідні натуральні 

14 Компоти із плодів і ягід 

15 Джем плодово-ягідний 
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Продовження табл 2.2 

1 2 

16 Плоди і ягоди протерті або дроблені з цукром 

17 Варення 

18 Повидло 

19 Ікра із кабачків «Літня» 

20 Аджика з хроном 

21 Яловичина тушкована 

22 Свинина тушкована 

23 Паштет м’ясний 

24 Каша з м’ясом 

25 Гриби мариновані і відварені 

26 Сік березовий з цукром 

27 Кавуни консервовані 

28 Огірки консервовані столові 

29 Огірки солоні 

30 Оливки консервовані 

Продукція в склобанках з закруткою типу "твiстофф" 

1 Консерви овочеві i натуральні, в тому числі зелений горошок 

2 Фруктові соки 

3 Повидла, джеми, варення 

4 Маринади 

5 М’ясні i м’ясо-рослинні консерви 

Джерело: складено автором на основі даних підприємства 

 «Білоцерківський консервний завод» являється основним 

постачальником консервів на цільовий ринок, є орієнтиром для конкурентів 

щодо ціноутворення, якості і технологій виробництва, глибини і ширини 

асортименту, упаковки і тари (в основному контейнерна система перевезень). 

Продукція підприємства для даного ринку є, в певній мірі, прикладом — 

орієнтиром щодо якості, смакових властивостей, зовнішнього виду і 

оформлення. 

Компанія з року в рік удосконалює технології, виробництво, 

продукцію, систему просування та збуту продукції і, звісно, систему 

управління якістю. Продукція є сертифікована і на підприємстві 

функціонують системи управління якістю згідно з вимогами ДСТУ. 

Структура обсягу виробництва та реалізації представлено в табл. 2.3. 

 



38 

 

Таблиця 2.3. 

Обсяги виробництва та реалізації основних видів продукції ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод» у 2020 р. 

№ 

з/

п 

Основний вид 

продукції 

Обсяг виробництва Обсяг реалізованої продукції 

у 

натуральні

й формі 

(тн) 

у 

грошові

й формі 

(тис.грн.

) 

у 

відсотках 

до всієї 

вироблено

ї продукції 

у 

натуральні

й формі 

(тн) 

у 

грошові

й формі 

(тис. 

грн.) 

у відсотках 

до всієї 

реалізовано

ї продукції 

1 
Зелений 

горошок 
588 тн 13600 24,6 579 тн 12785 22.8 

2 
Томати по-

кавказькі 
341 тн 5866 14,3 420 тн 7587 16.6 

3 

Салат 

білоцерківськи

й 

183 тн 5185 7,7 261 тн 7222 10.3 

4 Ікра кабачкова 153 тн 4030 6,4 235 тн 3434 9.3 

5 
Томати по-

херсонськи 
226 тн 4095 9,5 279 тн 5037 11 

Джерело: сформовано автором на підставі звітності підприємства 

З даних таблиці можна зробити висновок, що обсяги виробництва в 

натуральній та грошовій формі знизилось, що пов’язано зі зниженням 

купівельної спроможності населення в країні і відмови від товарів не 

першого вжитку. 

Структура асортименту продукції представлено на рис. 2.2. 

 

Рис. 2.2. Структура асортименту ПрАТ «Білоцерківський консервний 

завод» 2020 рік, % 

Джерело: сформовано автором на основі даних підприємства 

Техніко-економічні показники застосовуються для планування та 

аналізу організації виробництва і праці, рівня техніки, якості продукції, 

використання основних і оборотних фондів, трудових ресурсів. 
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Для розуміння того, в якому стані перебуває підприємство, розглянемо 

його основні економічні показники, які на веденні в таблиці 2.4.  

Таблиця 2.4  

Основні техніко-економічні показники виробничо-господарської 

діяльності ПрАТ « Білоцерківський консервний завод» за 2019-2020 рр 

Показники 

Роки Відхилення  

 

2018 2019 2020 

Абсолютне Відносне, % 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

2019/ 

2018 

2020/ 

209 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Чистий дохід від реалізації 

продукції (робіт, послуг), тис. грн. 58549 65394 65517 6845 123 10,47 0,19 

Собівартість реалізованої 

продукції, тис. грн. 49334 55529 56576 6195 1047 11,16 1,85 

Адміністративні витрати, тис. грн. 4240 4830 5026 590 196 12,22 3,9 

Витрати на збут, тис. грн. 365 1344 277 979 -1067 72,84 -385,2 

Повні витрати на виробництво та 

реалізацію продукції, тис. грн. 
67132 61703 61879 -5429 176 -8,80 0,28 

Витрати на 1 грн. реалізованої 

продукції, грн. 
0,84 0,9436 0,9445 0,1036 0,0009 10,98 0,1 

Валовий прибуток, тис.грн. 8197 9865 8941 1668 -924 16,91 -10,33 
Прибуток від реалізації, тис. грн. 3865 4187 3300 322 -887 7,69 -26,88 

Чистий прибуток (збиток), тис. 

грн. 
2204 2315 1913 111 -402 4,79 -21,01 

Рентабельність продукції, % 4,5 3,7 3,9 -0,75 -0,66 - - 

Середньооблікова чисельність 

штатних працівників, осіб 
170 178 182 8 4 4,49 2,2 

Фонд оплати праці штатних 

працівників, тис. грн.  9478 15347 16404 5869 1057 38,24 7,11 

Продуктивність праці, тис. 

грн./особу 
344,4 367,38 359,98 22,98 -7,4 6,26 -2,06 

Середньомісячна оплата праці, 

грн./особу  
4646 7174,22 7552,04 2528,22 377,83 35,24 5,03 

Середньорічна вартість основних 

засобів (по залишковій вартості), 

тис. грн. 
1594 1521 5775 -73 4254 -4,80 73,66 

Середньорічна вартість активів, 

тис. грн. 
42490 65558 72190 23068 6632 35,19 9,19 

Власний капітал, тис. грн. 9244 13763 15676 4519 1913 32,83 12,2 

Джерело: складено автором на основі фінансової  звітності підприємства 
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З розрахованих в таблиці показників можемо виявити такі тенденції до 

змін: на підприємстві підвищується обсяги реалізованої продукції і, як 

результат, підвищується чистий дохід від реалізованої продукції. 

Разом  з тим, підвищується і собівартість з виготовлення цієї продукції 

на 1047 тис. грн, що пов’язано з інфляційними процесами, поряд з цим 

знизились витрати на збут на 1067 тис.грн.  

Також  спостерігається зростання витрат на 1 грн реалізованої 

продукції на 0,9 коп, крім того прибутковість підприємства знизилась – 

валовий прибуток зменшився на 924 тис. грн, що вплинуло на зменшення 

чистого прибутку  402 тис. грн., в результаті чого зменшилась рентабельність 

продукції на 0,66 пп.  

Що стосується трудових ресурсів, то кількість працівників зросло на 4 

особи, крім того відбулося зростання заробітної плати працівників на 377,83 

грн, що пов’язано зі змінами в законодавстві. 

Що стосується продуктивності праці – вона знизилась на 7,40 тис.грн/ 

особу, що пов’язано зі зростанням кількості працівників та незначним 

зростанням обсягів виробництва, це є негативною тенденцією. 

Вартість основних засобів зросла на 4254 тис. грн, що говорить про 

певне оновлення основних засобів, вартість активів та власний капітал зросли 

на 6632 тис.грн. та 1913 тис.грн. відповідно. 

За досліджуваний період ми бачимо, що рентабельність продукції 

підприємства знижується, оскільки продукція підприємства представлена в 

низько ціновому сегменті на ринку плодоовочевих консервів.  

Проведемо аналіз структури основних засобів за досліджуваний період 

в табл 2.5. 

Основні засоби (ОЗ) – матеріальні активи, які підприємство утримує з 

метою використання їх у процесі виробництва чи поставки товарів, надання 

послуг, здачі в оренду іншим особам чи для виконання адміністративних і 

соціально-культурних функцій, очікуємий термін корисного використання 

(експлуатації) яких більше одного року [9]. 
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Таблиця 2.5. 

Інформація про основні засоби ПрАТ Білоцерківський консервний 

завод 2020 р. (за залишковою вартістю) 

Найменування 

основних засобів 
Власні основні 

засоби (тис. грн.) 
Орендовані основні 

засоби (тис. грн.) 
Основні засоби, 

всього (тис. грн.) 
на 

початок 

періоду 

на кінець 

періоду 

на 

початок 

періоду 

на 

кінець 

періоду 

на 

початок 

періоду 

на кінець 

періоду 

1. Виробничого 

призначення: 
1521 5775 0 0 1521 5775 

будівлі та 

споруди 
688 627 0 0 688 627 

машини та 

обладнання 
784 5117 0 0 784 5117 

транспортні 

засоби 
41 27 0 0 41 27 

інші 8 4 0 0 8 4 
2. Невиробничого 

призначення: 
0 0 0 0 0 0 

будівлі та 

споруди 
0 0 0 0 0 0 

машини та 

обладнання 
0 0 0 0 0 0 

транспортні 

засоби 
0 0 0 0 0 0 

інші 0 0 0 0 0 0 

Усього 1521 5775 0 0 1521 5775 

Джерело: сформовано автором на основі звітності підприємства 

З даної таблиці є очевидним, що відбулось зростання власних 

оборотних засобів на 4254 тис. грн, що говорить про їх оновлення. 

Проведемо оцінку майнового стану досліджуваного підприємства 

Таблиця 2.6. 

Показники стану та ефективності використання ОЗ підприємства 

2018-2020 рр.  

Показник 

 

 

2018 2019 2020 

Абсолютне 

відхилення 

2018/2019 2019/2020 

1 2 3 4 5 6 

1. Фондомісткість, грн/грн 0,13 0,14 0,20 0,01 0,07 

2. Фондоозброєність тис.грн/чол 34,8 49,70 72,99 14,90 23,29 

3. Коефіцієнт реальної вартості основних 

засобів у майні підприємства 0,12 0,13 0,18 0,01 0,05 
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Продовження табл.2.6 

1 2 3 4 5 6 

4. Коефіцієнт зносу ОЗ 0,63 0,8 0,6 0,20 -0,26 

5. Коефіцієнт придатності основних 

засобів 0,15 0,2 0,4 0,02 0,26 

6. Коефіцієнт оновлення  ОЗ 0,1 0,03 0,33 -0,07 0,30 

7. Коефіцієнт вибуття ОЗ 0,09 0,05 0,10 -0,04 0,04 

8. Коефіцієнт приросту основних засобів 0,1 -0,02 0,24 -0,12 0,26 

9. Фондовіддача грн/грн 6,9 7,39 4,93 0,49 -2,46 

10. Рентабельність  Озв, % 34,5 47,33 24,84 12,83 -22,49 

Джерело: розраховано автором на основі звітності підприємства 

З даної таблиці можна зробити висновок про покращення майнового 

стану ПрАТ «Білоцерківський консервний завод», оскільки відбувається 

зменшення зносу основних засобів та підвищується коефіцієнт їх оновлення. 

Показник фондовіддачі також мав позитивні результати станом на 2020 

рік. Так, за звітний період вироблено продукції на 24,84 грн. на кожну 

використану гривню основних засобів. Цей показник став на 22 нижчим за 

показник попереднього року, що говорить про неефективне використання 

основних засобів підприємства. 

Проведемо вертикальний аналіз активів за допомогою таблиці 2.7. 

Таблиця 2.7.  

Вертикальний аналіз активів ПрАТ «Білоцерківський консервний 

завод» 2018-2020 рр. 

Актив  Значення, тис.грн. Питома вага, % 
2018 2019 2020 2018 2019 2020 

1 2 3 4 5 6 7 

Основні засоби: 1368 1521 5775 2,09 2,32 8 

первісна вартість 7961 8846 13284 12,14 13,49 18,4 

знос 6592 7325 7509 10,05 11,17 10,4 

Відстрочені податкові активи 14 16 18 0,02 0,02 0,02 

Усього за розділом I 1383 1537 5793 2,11 2,34 8,02 

Запаси 46978 52198 60133 71,66 79,62 83,3 

Виробничі запаси 3539 3933 4867 5,40 6 6,74 

Готова продукція 43438 48265 55266 66,26 73,62 76,56 

Дебіторська заборгованість за 

продукцію, товари, роботи, послуги 
6714 7460 1677 10,24 11,38 2,32 

Дебіторська заборгованість за 

розрахунками: за виданими 

авансами 

266 296 552 0,41 0,45 0,76 
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Продовження табл.2.7. 

1 2 3 4 5 6 7 

з бюджетом 2281 2535 3464 3,48 3,87 4,8 

Інша поточна дебіторська 

заборгованість 

66 74 35 0,10 0,11 0,05 

Гроші та їх еквіваленти 1110 1234 398 1,69 1,88 0,55 

Рахунки в банках 1110 1234 398 1,69 1,88 0,55 

Інші оборотні активи 201 224 138 0,31 0,34 0,19 

Усього за розділом II 57618 64021 66397 87,89 97,66 91,98 

Баланс  59002 65558 72190  100 100  100 

Джерело: розраховано автором на основі звітності підприємства 

З даної таблиці очевидним є те, що основну частку в структурі активів 

займають оборотні засоби, що становлять більше 90% загальної кількості 

активів. На другому місці за величиною в складі активів є запаси 79% у 2020 

році, крім того достатньо значну питому вагу в структурі активів займають 

готова продукція (значна частка готової продукції – що є характерним для 

підприємств консервної галузі) та основні засоби. 

Оцінимо структуру пасивів досліджуваного підприємства 

використовуючи дані Балансу. 

Таблиця 2.8. 

Структура пасивів ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» 

2018-2020 рр. 

Пасив  
Значення, тис.грн. Питома вага, % 

2018 2019 2020 2018 2019 2020 

1 2 3 4 5 6 7 

Зареєстрований (пайовий) капітал 37 37 37 0,07 0,06 0,05 

Резервний капітал 18 18 18 0,032 0,03 0,02 

Нерозподілений прибуток 

(непокритий збиток) 
12474 13708 15621 19,03 20,91 21,64 

Усього за розділом I 12524 13763 15676 19,10 20,99 21,71 

Усього за розділом II 0 0 0 0,00 0 0 

Короткострокові кредити банків 6387 7019 6206 9,75 10,71 8,6 

Поточна кредиторська 

заборгованість: 

0     0,00     

за довгостроковими зобов’язаннями 0 0 0 0,00 0 0 

за товари, роботи, послуги 10149 11153 9150 15,48 17,01 12,67 

за розрахунками з бюджетом 283 311 249 0,43 0,47 0,34 

за у тому числі з податку на 

прибуток 

198 218 139 0,30 0,33 0,19 

за розрахунками зі страхування 204 225 157 0,31 0,34 0,22 

за розрахунками з оплати праці 752 827 636 1,15 1,26 0,88 
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Продовження табл.2.8 

1 2 3 4 5 6 7 

за одержаними авансами 29058 31932 39839 44,33 48,71 55,19 

Поточні забезпечення 251 276 230 0,38 0,42 0,32 

Інші поточні зобов’язання 47 52 47 0,07 0,08 0,07 

Усього за розділом IІІ 47133 51795 56514 71,90 79,01 78,29 

ІV. Зобов’язання, пов’язані з 

необоротними активами, 

утримуваними для продажу, та 

групами вибуття 

0 0 0 0,00 0 0 

V. Чиста вартість активів 

недержавного пенсійного фонду 

0 0 0 0,00 0 0 

Баланс 59657 65558 72190   100 100 

Джерело: сформовано автором на основі звітності підприємства 

Оцінюючи структуру пасиву консервного заводу, ми можемо зробити 

висновок, що найменшу питому вагу в його структурі займає резервний 

капітал 0,025 % та 0,027% на початок та на кінець року відповідно, а 

найбільшу – кредиторська заборгованість за авансами, тому очевидно, що 

саме ця стаття потребує ретельного вивчення та перегляду. 

Проведемо аналіз витрат підприємства за 2018- 2020 рр. в табл. 2.9.  

Таблиця 2.9 

Динаміка операційних витрат на виробництво продукції ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод» за 2018-2020 рр., тис.грн. 

Показники 

Роки Абсолютне 

відхилення 

Темп змін 

%,  

Зміни у 

структурі, 

в.п.  2018 2019 2020 
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Матеріальні 

витрати 
41043 75,12 50347 70,84 49618 68,48 9304 -729 18,48 -1,47 -4,28 -2,36 

Витрати на 

оплату праці 
9478 17,35 15347 21,59 16404 22,64 5869 1057 38,24 6,44 4,25 1,05 

Відрахування 

на соціальні 

заходи 

2084 3,81 3380 4,76 3608 4,98 1296 228 38,34 6,32 0,94 0,22 

Амортизація 153 0,28 146 0,21 184 0,25 -7 38 -4,79 20,65 -0,07 0,05 

Інші 

операційні 

витрати 

1878 3,44 1854 2,61 2643 3,65 -24 789 -1,29 29,85 -0,83 1,04 

Разом 54636 100,00 71074 100,00 72457 100,00 16438 1383 23,13 1,91 Х Х 

Джерело: складено автором на основі фінансової звітності підприємства 

Як видно з даних табл. 2.9 протягом всього досліджуваного періоду 

найбільшу питому вагу займають матеріальні витрати на другому місці 
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оплата праці, також збільшуються витрати на соціальні заходи, а матеріальні 

витрати скоротились, що пов’язано з скороченням деяких видів асортименту. 

Для того, щоб оцінити фінансово-майновий стан ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод», необхідно розрахувати і 

проаналізувати результати наступних показників: 

I Показники фінансової стійкості, а саме: коефіцієнт фінансової 

автономії (незалежності); коефіцієнт фінансової залежності; коефіцієнт 

фінансової стійкості; коефіцієнт мобільності; коефіцієнт маневреності; 

коефіцієнт концентрації позикового капіталу; коефіцієнт стійкого 

фінансування; коефіцієнт фінансового левериджу. 

II Показники ліквідності та платоспроможності, з них: коефіцієнт 

абсолютної (грошової) ліквідності; коефіцієнт швидкої ліквідності; 

коефіцієнт покриття. 

III Показники рентабельності, до них входять: рентабельність активів, 

власного капіталу, рентабельність діяльності та рентабельність продукції. 

Фінансова стабільність підприємства - це його надійно-гарантована 

платоспроможність у звичайних умовах господарювання й випадкових змін 

на ринку. Аналіз фінансово-майнового стану підприємства 2018-2020 рр. 

проведемо на основі даних табл. 2.10. 

Таблиця 2.10. 

Фінансово-майнового стану підприємства 2018-2020 рр 

Показник  2018 2019 2020 

1 2 3 4 

Аналіз ліквідності підприємства.  

Коефіцієнт покриття 1,22 1,24 1,17 

Коефіцієнт швидкої ліквідності 0,31 0,23 0,11 

Коефіцієнт абсолютної ліквідності 0,02 0,02 0,01 

Чистий оборотний капітал (тис.грн.) 13457,2 12226,0 9883,0 

Аналіз платоспроможності (фінансової стійкості) підприємства  

Коефіцієнт платоспроможності (автономії) 0,21 0,21 0,22 
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Продовження таб .2.9 

1 2 3 4 

Коефіцієнт фінансування 3,82. 3,76 3,61 

Коефіцієнт забезпеченості власними оборотними 

засобами 
0,21 0,19 0,15 

Коефіцієнт маневреності власного капіталу 0,92. 0,89 0,63 

Аналіз ділової активності підприємства  

Коефіцієнт оборотності активів 0,9  - 0,95 

Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості 1,1  - 1,39 

Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості 6,76 7,95 8,14 

Строк погашення дебіторської заборгованості (днів) 42 43 45 

Строк погашення кредиторської заборгованості (днів) 252 257 263 

Коефіцієнт оборотності матеріальних запасів 0,21 0,22 0,25 

Коефіцієнт оборотності основних засобів (фондовіддача) 1,31 1,34 1,48 

Коефіцієнт оборотності власного капіталу 1,14 1,12 1,11 

Джерело: розраховано автором на основі даних підприємства 

З проведеного аналізу цього потенціалу можна сказати, що ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод» має проблеми зі своїми власними 

коштами.  

Значення показника коефіцієнта фінансової незалежності говорить про 

те, яку частину своїх активів компанія здатна профінансувати за рахунок 

власних фінансових ресурсів. Так, у 2019 році компанія була здатна 

профінансувати 15% свої активів за рахунок власних фінансових ресурсів, а у 

2020 році – 22%. Це є доволі низьким значенням, що говорить про  високий 

рівень фінансових ризиків. 

Показник фінансової залежності є індикатором фінансової стійкості, 

який також вказує на здатність компанії проводити прогнозовану діяльність в 

довгостроковій перспективі. Значення показника говорить про те, скільки 

фінансових ресурсів використовує компанія на кожну гривню власного 

капіталу. Від отриманого результату робимо висновок, що в 2019 році на 

гривню власного капіталу припадало 5,95 фінансових ресурсів, що їх 

використовує компанія, у 2020 році значення зменшилося до 3,59, що є 

позитивним наслідком. Але отримані показники зовсім не відповідають 

граничному значенню (1,67≤Кфз≤2), що також говорить про те, що рівень 

фінансових ризиків значний. Для зниження залежності необхідно працювати 
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в напрямку збільшення обсягу власного капіталу. Для цього можна провести 

додаткову емісію акцій, вкласти отриманий прибуток в роботу компанії, 

використовувати інші доступні заходи. 

Коефіцієнт фінансової стійкості – індикатор, який говорить про 

здатність компанії залишатися платоспроможною в довгостроковій 

перспективі. Значення коефіцієнта вказує, яку частку активів компанія здатна 

фінансувати за рахунок постійного капіталу і капіталу, залученого на 

довгостроковій основі. Бачимо, що у 2019 році компанія здатна була 

фінансувати 17% активів за рахунок постійного капіталу і капіталу, 

залученого на довгостроковій основі, а у 2020 році цей показник зростає до 

28% активів. Бачимо, що отримані показники не дотягують до норми  (0,7-

0,9) і отримане значення є занадто низьким. Це говорить про недостатню 

фінансову стійкість в довгостроковій перспективі. Для підвищення 

фінансової стійкості можна рухатись в напрямку збільшення суми власного 

капіталу або збільшення суми довгострокових позикових коштів. 

Мобільність означає здатність активів переходити з однієї форми в 

іншу. Висока мобільність говорить про те, що компанія зможе змінити 

структуру активів протягом короткого періоду часу. Показник мобільності 

активів говорить про здатність компанії підлаштовуватися під зовнішній 

вплив ринку, проводити гнучку діяльність. З отриманих даних робимо 

висновок, що на кожну гривню необоротних активів припадає 18,87 

оборотних активів у 2019 році та цей показник збільшується до 19,17 

оборотних активів на кожну гривню необоротних.  

Маневреність власних оборотних коштів показує співвідношення між 

коштами та власними оборотними коштами. Показники за обидва 

досліджувані роки становлять менше одиниці. Так, у 2019 році коефіцієнт 

становив 0,09, а у 2020 році збільшився до 0,18, хоч і не досяг нормативного 

значення – 1. Це говорить про те, що залежність підприємства від позикових 

оборотних коштів є значною. Компанія не зможе самостійно формувати 

оборотний капітал і фінансувати свої оборотні активи тільки за рахунок 
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власного капіталу. Висока залежність від позикового капіталу створює 

середньо- і довгострокові ризики. У поточних умовах компанія може 

працювати ефективно, однак збільшення вартості залучення позикових 

коштів, закриття доступу на кредитний ринок і ринок капіталу може 

призвести до проблем фінансування оборотного капіталу. Для збільшення 

значення показника доцільно працювати в напрямку збільшення суми 

власного капіталу та оптимізації структури активів. Це дозволить знизити 

залежність від кредиторів у питаннях формування оборотного капіталу. 

Коефіцієнт стійкого фінансування вказує на те, скільки гривень 

власного капіталу припадає на кожну гривню зобов'язань компанії. 

Нормативне значення показника знаходиться в межах 0,67-1,5. Для 

підприємств виробництва харчових продуктів та переробних галузей 

характерний показник ≥1.  

Враховуючи той факт, що у ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» 

немає взагалі довгострокових зобов’язань, аналізувати значення отриманого 

показника є нераціональним. Але варто зробити зауваження, що при умові 

наявності зобов’язань, значення показника, яке б не досягало 0,67, свідчило б 

про високий рівень фінансових ризиків.  

Коефіцієнт концентрації позикового капіталу вказує на рівень 

левереджа компанії. Левердж означає використання фінансових інструментів 

або позикового капіталу з метою підвищення потенційної рентабельності 

інвестицій. Враховуючи, що отримані показники є вищими за граничне 

значення 0,6 (а саме: у 2019 році коефіцієнт концентрації позикового 

капіталу складав 0,90, а у 2020 майже наблизився до нормативу і склав 0,78), 

але з роком наближаються до стабілізації, можна сказати, що у 2019 році 

ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» знаходився у стані фінансового 

ризику, але наразі наближається до прийнятного рівня.  

Коефіцієнт фінансового левериджу (ризику) відображає структуру 

капіталу підприємства, а також, певною мірою, ризик структури капіталу. 

Бачимо, що отримані результати набагато перевищують граничне значення 
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показника, хоча у 2019 році є тенденція до зниження. Враховуючи високі 

показники коефіцієнту фінансового левериджу, можна визначити високий 

ризик вкладення капіталу в це підприємство.  

II Показники ліквідності та платоспроможності 

Коефіцієнт загальної ліквідності (покриття) характеризує здатність 

підприємства забезпечити свої короткострокові зобов’язання з найбільше 

легко реалізованої частини активів – оборотних коштів. Показник 

демонструє, скільки в компанії є гривень оборотних коштів на кожну гривню 

поточних зобов'язань. Значення цього коефіцієнта має бути від 1,5 до 2,5, але 

не менше 1. Як бачимо, наші показники майже відповідають заданому рівню. 

Так, у порівнянні з 2019 роком бачимо тенденцію до збільшення цього 

показника до відмінного рівня. Це свідчить про достатній обсяг вільних 

ресурсів, сформованих завдяки власним джерелам. 

Коефіцієнт абсолютної ліквідності (платоспроможності) – 

співвідношення найбільш ліквідної частини активів і поточних 

(короткострокових) зобов'язань. До найбільш ліквідної частини активів 

належать грошові кошти та їх еквіваленти. Показник демонструє частку 

поточних зобов'язань компанії, яка може бути погашена негайно. 

Нормативним вважається значення від 0,1 до 0,2. Спостерігаємо, що станом 

на 2019 і 2020 роки розраховані коефіцієнти не відповідають нормі, що 

вказує на те, що компанія не зможе вчасно погасити борги у випадку, якщо 

термін платежів настане незабаром.  

Коефіцієнт швидкої ліквідності схожий на показник поточної 

ліквідності, адже показує рівень платоспроможності компанії. Проте 

показник швидкої ліквідності є більш консервативним і точним, адже 

дозволяє виключити менш ліквідні оборотні активи. Оптимальне значення 

показника залежить від сфери діяльності та особливостей фірми. Норматив 

показника знаходиться в межах 0,5-1 і вище. Таке значення вказує на те, що в 

компанії досить ліквідних оборотних коштів для своєчасного розрахунку за 

зобов'язаннями. Видно, що отримані значення показників не відповідають 
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нормам. Це означає, що ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» має 

невеликі проблеми з платоспроможністю і стає на шляху їх вирішення, як 

можна побачити з підвищення показника у 2020 році. 

Отже за досліджуваний період підприємство погіршило деякі свої 

економічні показники, знизилась рентабельність, а відповідно і ефективність 

господарської діяльності.  

 

2.3. Оцінка рівня  прибутковості підприємства 

 

Основну частину прибутку підприємство отримує від реалізації 

продукції і послуг. В процесі аналізу визначається динаміка, виконання 

плану прибутку від реалізації продукції і визначаються фактори зміни його 

суми. 

Прибуток від реалізації продукції в цілому по підприємству залежить 

від 4-х факторів першого рівня підпорядкованості: обсяг реалізації продукції, 

її структура, собівартість та рівень середньо реалізаційних цін. 

Обсяг реалізації продукції може здійснювати позитивний і негативний 

вплив на суму прибутку. Збільшення обсягу продажу рентабельної продукції 

приводить до пропорціонального збільшення прибутку. Якщо ж продукція є 

збитковою, то при збільшенні обсягу реалізації виникає зменшення суми 

прибутку. Розглянемо динаміку росту чистого доходу, повних витрат та 

прибутку від реалізації продукції за ряд років (рис. 2.3.) 

 

Рис.  2.3. Динаміка фінансових результатів ПрАТ «Білоцерківський 

консервний завод» 2018-2020рр 

Джерело: розраховано автором на основі звітності підприємства 
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З даних стає очевидним, що хоча і відбувається зростання чистого 

доходу від реалізації, рівень прибутку знижується, в зв’язку зі зростанням 

витрат на виробництво продукції. 

Розглянемо зміну динаміки чистого прибутку  за досліджуваний період 

(рис. 2.4.) 

 

Рис. 2.4. Динаміка чистого прибутку ПрАТ «Білоцерківський консервний 

завод» 2018-2020 рр 

Джерело: розраховано автором на основі звітності підприємства 

За досліджуваний період спостерігається нестабільна тенденція в 

зростанні прибутковості, в 2019 чистий прибуток зріс на 124 тис. грн., а в 

2020 зменшився на 402 тис.грн., що як ми вже зазначили, повзано зі 

зростанням витрат, за рахунок інфляційних процесів. 

Показники рентабельності характеризують відносну прибутковість 

підприємства з різних позицій і групуються згідно з інтересами учасників 

економічного процесу. Можливі зіставлення прибутку з факторами, які на 

нього впливають, формують множину показників рентабельності. [14] 

Розрахунок коефіцієнтів рентабельності представлено в табл. 2.11. 

Таблиця 2.11  

Показники рентабельності  ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» 

за 2018-2020 рр. % 

Показник 
Роки Відхилення абсолютне 

2018 2019 2020 2019/2018 2020/2019 

Рентабельність власного капіталу 4,2 3,9 3,2 -0,3 -0,7 

Рентабельність діяльності 4,1 3,9 3,3 -0,2 -0,6 

Рентабельність активів 1,5 1,3 1,1 -0,2 -0,2 

Рентабельність продукції 4,5 3,7 3,9 -0,8 0,2 

Джерело: складено автором на основі фінансової звітності підприємства 
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Рентабельність власного капіталу – показник, що вказує, наскільки 

ефективно використовується власний капітал, тобто скільки прибутку було 

згенеровано на кожну гривню залучених власних коштів. Розрахунок 

коефіцієнта для різних періодів допомагає зрозуміти зміни в прибутковості. 

У 2020 році рентабельність власного капіталу зменшилася за рахунок 

зменшення чистого прибутку та збільшення власного капіталу, що є 

негативним явищем. Так, у 2019 році ПрАТ «Білоцерківський консервний 

завод» отримував з кожної залученої гривні власного капіталу 65,3 копійки, а 

у 2020 році цей показник падає і вже з однієї залученої гривні завод 

отримував 39,0 копійок.  

Рентабельність діяльності свідчить про ефективність господарської 

діяльності. З аналізованих років бачимо, що за звітний період відбулось 

зменшення показника до 3%, що означає зменшення ефективності 

господарської діяльності. 

Рентабельність (пасивів) активів показує ефективність використання 

активів компанії для генерації прибутку. Чим вищий показник, тим більш 

ефективним є весь процес управління, адже показник рентабельності активів 

формується під впливом всієї діяльності компанії. З даних отримуємо досить 

негативний результат, хоча він і має напрям до зростання. Так, станом 2020 

рік з кожної вкладеної гривні активів завод отримав 1,26 копійок.  

Рентабельність реалізованої продукції за прибутком від продажів - 

показник рентабельності, який вимірює об'єм операційного прибутку 

(валового прибутку за вирахуванням операційних витрат) згенерований 

кожною гривнею продажів. Маржа операційного прибутку вимірює відсоток 

грошей, який залишається після вирахування вартості проданих товарів та 

інших операційних витрат з виручки. Чим вища маржа операційного 

прибутку, тим краще компанія здійснює свою діяльність. Враховуючи, що 

значення, отримані за 2019 і 2020 роки досить сильно не співпадають з 

нормативним (5 і більше) і мають тенденцію до спаду, доцільно шукати 

можливості скорочення операційних витрат, а саме витрат на збут, витрат на 
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управління, витрат на забезпечення виробничого процесу, інших операційних 

витрат.  

Оцінимо прибутковість досліджуваного підприємства за допомогою 

моделі залежності чистого прибутку: 

ЧП =  ВК ×КобА ×Мк ×Рчиста ,     (1.1) 

де ЧП – чистий прибуток,  

ВК – середньорічні залишки власного капіталу,  

КобА – коефіцієнт оборотності активів,  

Мк – мультиплікатор власного капіталу,  

Рчиста – чиста рентабельність.  

Коефіцієнт оборотності активів, показник, за яким оцінюється рівень 

ефективності використання активів підприємства, розраховується як 

відношення чистого доходу до загальної вартості активів за такою формулою 

(1.2) [29]: 

КобА 2020=65517/(65558+72190)/2=0,23 

Мультиплікатор власного капіталу характеризує здатність власного 

капіталу створювати активи і є відношенням залишків активів (А) до 

середньорічних залишків власного капіталу (ВК) підприємства, 

розраховується за формулою (1.3) [29]: 

Мк2020 =(65558+72190)/2/(13763+15676)/2=1,17 

Чиста рентабельність фінансово-господарської діяльності підприємства 

розраховується як відношення чистого прибутку до чистого доходу за 

формулою (1.4) [29]: 

Рчист 2020 =1913/65517=0,029 

Перераховані фактори можуть спричинити різний вплив на суму 

валового прибутку підприємства, як позитивний, так і негативний. Зв’язок 

між чинниками та результативним показником у наведеній моделі є 

функціональним, тому факторний аналіз чистого прибутку на її основі може 

проводитись за допомогою методу ланцюгових підстановок.  

ЧП =(13763+15676)/2*0,23*1,17*0,029 = 114,89 тис.грн. 



54 

 

Тобто реальна прибутковість підприємства в 2020 році склала 114,89 

тис. грн, що відрізняється від значень звітності, оскільки даний показник 

враховує ряд факторів, що нівелюються при розрахунку фінансової звітності. 

Усі показники, які необхідні для проведення факторного аналізу 

чистого прибутку, узагальнюються в таблиці 2.12. [29].  

Таблиця 2.12.  

Показники рентабельності ПрАТ «Білоцерківський консервний 

завод» в 2018-2020 рр 

Показник  Метод розрахунку  Значення  

2018 2019 2020 

1 2 3 4 5 

Рентабельність видів діяльності та витрат виробництва  

Рентабельність 

операційної 

діяльності  

РОП = ФРОД С+ФВ+ВЗ+ІОВ 

×100%  

15,1% 14,8% 14% 

Рентабельність 

звичайної діяльності  

Рзв = ФРЗДОп 

С+АВ+ВЗ+ІОВ+ФВ+ВК+ІВ 

×100%  

3,95% 3,9% 3,3%  

Рентабельність 

господарської 

діяльності  

Ргосп = ЧП 

С+АВ+ВЗ+ІОВ+ФВ+ВК+ІВ 

×100%  

4,32% 4,2% 3,09 % 

Рентабельність 

виробничих витрат  

Валовий прибуток / собівартість 

реалізованої продукції×100%   

17,9% 17,7% 15,8% 

Коефіцієнт загальної 

рентабельності  

Валовий прибуток/ чистий дохід  15,3% 15,08 13,64 

Рентабельність 

продажу  

Чистий прибуток / чистий дохід 

від реалізації×100%   

7,3% 7,01% 5,8% 

Рентабельність 

реалізованої 

продукції  

Чистий дохід / собівартість 

реалізованої продукції *100% 

4,5% 3,7% 3,9 % 

Рентабельність капіталу та його складових  

Рентабельність 

сукупних активів 

Чистий прибуток / сукупні активи 

×100% 

14,5% 15,2% 33% 

Рентабельність 

виробничих активів  

Чистий прибуток / середньорічна 

вартість основних виробничих 

засобів і матеріальних оборотних 

коштів ×100% 

1,5% 1,3% 1,1% 

Рентабельність 

власного капіталу  

Чистий прибуток / власний 

капітал×100%   

4,2% 

3,9% 3,22% 

Джерело: [3,8,29] 

Використовуючи модель (1.1), поетапно оцінюємо кількісний вплив 

кожного із чинників на зміну чистого прибутку. Спочатку визначається зміна 

чистого прибутку в результаті зміни величини власного капіталу за 

формулою (1.5) [29]: 
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ΔЧП вк =(15676-13763)*0,23*1,17*0,029=14,9 

Далі аналізується зміна чистого прибутку в результаті зміни 

оборотності активів за формулою (1.6) [29], її зміна складає : 

ΔЧП коба =15676*(0,23-0,21)*1,17*0,029=10,6 

Оцінюється зміна чистого прибутку в результаті зміни величини 

мультиплікатора власного капіталу за формулою (1.7) [29]: 

ΔЧП Мк =15676*0,23*(1,17-1,07)*0,029=10,4 

Потім визначається зміна чистого прибутку в результаті зміни 

величини чистої рентабельності за формулою (1.8) [29]: 

ΔЧП Рчиста =15676*0,23*1,17*(0,029-0,022)=29,5 

В підсумку оцінюється сукупний вплив чинників на зміну чистого 

прибутку в звітному періоді за формулою (1.9) [29]: 

ΔЧП =14,9+10,6+10,4+29,5 =65,4 

Застосовуючи цю модель, можна чітко побачити, що фактори, які 

привели до зменшення величини прибутку - це зміна величини 

мультиплікатора та зміна величини власного капіталу, ці з них спричинили 

найбільший вплив. В результаті цього можна сказати, що шляхи збільшення 

чистого прибутку підприємства – коригування величини власного капіталу та 

величини матеріальних витрат. У зв’язку з тим, що аналіз прибутку 

підприємства надає повне уявлення про ефективність його роботи, для 

визначення міри ефективності діяльності господарського суб’єкта оцінюють 

його показники рентабельності, яка у досліджуваного підприємства незначна 

з тенденцією до зниження. 

 

Висновки до розділу 2 

 

Найбільш потужними українськими виробниками плодоовочевої 

консервації у 2020 році були група компаній „Верес”, ПрАТ „Чумак” та ТОВ 

„Сиверфуд» (ТМ „Ніжин”). Вони ж складають ціновий сегмент продукції 

вище середнього.  
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ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» (ТМ Крят) — це одне з 

найбільших підприємств по виробництву консервів у Київському регіоні. 

Нині виробнича потужність заводу складає 25 млн банок на рік і 

спеціалізується на промисловій переробці овочів, фруктів і м'яса. На 

сьогоднішній день асортимент продукції підприємства становить 87 видів 

консервів, які з успіхом реалізуються на регіональному ринку. 

Підсумовуючи результати техніко-економічних показників діяльності 

ПрАТ «Білоцерківський консервний завод», можна зробити висновок, що, 

хоча компанія і має позитивні зміни у основному виробничому процесі, як це 

видно зі зменшення деяких видів витрат, зокрема на збут продукції, аналізу 

основних фондів тощо, крім того у підприємства спостерігається тенденція 

до зменшення витрат, також в 2020 відбулось скорочення обсягів 

виробництва, як наслідок, станом на 2020 рік чистий прибуток зменшився на 

204 тис.грн. 

Що стосується прибутковості ПрАТ «Білоцерківський консервний 

завод», то можна стверджувати, що її ступінь є ще не достатньо високою, що 

впливає на ефективність господарської діяльності досліджуваного 

підприємства вцілому. 

 

https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%9A%D0%B8%D1%97%D0%B2%D1%81%D1%8C%D0%BA%D0%B0_%D0%BE%D0%B1%D0%BB%D0%B0%D1%81%D1%82%D1%8C
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РОЗДІЛ 3 РОЗРОБКА ЗАХОДІВ З ПІДВИЩЕННЯ 

ПРИБУТКОСТІ ПІДПРИЄМСТВА 

 

3.1. Вдосконалення системи управління прибутковістю 

підприємства 

 

Збільшення прибутку підприємства – головне  завдання бізнесу, 

націленого на зростання і процвітання. Основні шляхи, що дозволяють 

добитися позитивних змін в обсязі доходів компанії, давно відомі: це 

скорочення витрат, оптимізація виробництва, цінові стратегії. 

Однак, щоб вдало вибрати і успішно застосувати одне із стандартних 

рішень або знайти власний шлях до процвітання, недостатньо взяти і 

зробити. Щоб зрозуміти, що робити і як діяти, необхідно провести ретельний 

аналіз ситуації, що склалася.  

Будь-яке підприємство прагне збільшити свої доходи, вважаючи цю 

задачу першочерговим. І хоча шляхів розвитку бізнесу безліч - для кожної 

компанії він свій, все їх можна розділити на три великі групи: скорочення 

виробничих витрат, зростання націнки на продукцію, збільшення 

товарообігу. 

На ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» повинні передбачатися 

планові заходи щодо збільшення прибутку. 

У загальному плані ці заходи можуть бути наступного характеру: 

збільшення випуску продукції в тому числі за рахунок впровадження 

нових видів продукції; 

поліпшення якості продукції; 

продаж зайвого устаткування та іншого майна або здача його в оренду; 

зниження собівартості продукції за рахунок більш раціонального 

використання матеріальних ресурсів, виробничих потужностей і площ, 

робочої сили і робочого часу; 

диверсифікація виробництва; 
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розширення ринку продажів; 

раціональне витрачання економічних ресурсів; 

зниження витрат на виробництво; 

підвищення продуктивності праці; 

ліквідація невиробничих витрат і втрат; 

підвищення технічного рівня виробництва. 

Незважаючи на те, що прибуток є найважливішим економічним 

показником діяльності підприємства, він не характеризує ефективність його 

роботи. Для визначення ефективності роботи ПрАТ «Біоцерківський 

консервний завод» необхідно зіставити результати (в даному випадку 

прибуток) з витратами або ресурсами, які забезпечили ці результати. 

Основні фактори збільшення прибутку досліджуваного підприємства: 

зниження собівартості; 

збільшення виручки, тобто обсягу продажів за рахунок оновлення 

асортименту та введення нових видів продукції, пропонуємо сік «Яблуко-

ехінацея». 

Слід зазначити, що зниження витрат для підприємства - об'єктивний 

процес. При цьому не тільки через збільшення прибутку, а й у зв'язку з 

конкурентною боротьбою і необхідністю зниження цін на продукцію, що 

випускається в певних ситуаціях. У цих випадках з метою скорочення або 

збільшення прибутку необхідно своєчасно переходити на випуск нової 

продукції [1]. 

Основні фактори, що впливають на зниження витрат ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод»: 

I. Фактори - вимоги менеджменту. 

Досягнення відповідного рівня продуктивності праці. 

Забезпечення відповідної оборотності коштів підприємства і перш за все 

оборотних коштів і їх джерел. 

Оптимізація змінних витрат підприємства. 
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Оптимізація постійних витрат, тобто загальновиробничих, 

загальногосподарських і комерційних витрат. 

Оптимізація структури капіталу підприємства, власних і позикових 

коштів. 

Впровадження управлінського обліку, вдосконалення бюджетування. 

Оптимізація витрат на постачання. 

Управління витратами. 

Інші фактори. 

II. Фактори, пов'язані з можливими резервами. 

Зниження рівня запасів. 

Усунення всіляких втрат і непродуктивних витрат. 

Основні фактори збільшення обсягу продажів і виручки: 

I. Фактори - вимоги менеджменту. 

Гнучке виробництво, що дозволяє постійне збільшення його обсягу, 

своєчасне оновлення продукції, що випускається, розширення асортименту. 

Дотримання укладених договорів. 

Оптимізація цін і ціноутворення. 

Забезпечення вищої якості продукції, робіт, послуг. 

Періодичний перегляд політики комерційного кредитування. 

Інші фактори. 

II. Фактори, пов'язані з можливими резервами. 

Завоювання і освоєння нових ринків. 

Розширення дилерської мережі. 

Ефективна діяльність підприємства з реалізації продукції. 

Слід зазначити, що на реалізацію мети управління прибутком повинна 

бути спрямована вся діяльність підприємства. Частина цієї діяльності 

сфокусована на реалізації іншого, не менш важливої мети - забезпечення 

ліквідності і платоспроможності підприємства. 

Для оперативного управління фінансовим станом ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод» може бути розроблена і впроваджена 
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автоматизована оперативна система управління, яка дозволить проводити 

оперативний облік і аналіз фінансового стану підприємства, відстежувати 

формування, рух фінансових ресурсів, їх використання та розподіл. 

Основними чинниками, за допомогою яких можливе зростання доходу 

для сучасних підприємств є:  

1) результативна логістика (оптимізація каналів розподілу, 

стимулювання збуту);  

2) упровадження сучасних ІТ-технологій;  

3) ефективна реклама, яка підтримує репутацію товарів, формує довіру 

споживачів до них, допомагає в завойовані ринку);  

4) дієва організація управління (організаційна структура, система 

управління, фірмова культура; престиж та імідж фірми; комунікації, 

соціально-психологічний клімат).  

Вплив цих чинників формування доходу та розмір додаткового доходу 

від них неможливо розрахувати напряму. Тому об’єднуємо їх однією 

економічною категорією «непрямі доходи». Урахування впливу непрямих 

доходів при аналізі чинників формування доходу дасть змогу вийти на новий, 

якісно вищий рівень підготовки рекомендацій для оперативного й 

стратегічного управління доходами підприємства. 

На величину прибутку від реалізації продукції впливають такі чинники:  

 збільшення обсягу виробництва і реалізації;  

 структурні зрушення в номенклатурі продукції за рахунок 

впровадження нових видів продукції;  

 зниження собівартості продукції;  

 підвищення ціни на продукцію.  

Для забезпечення стабільної прибуткової роботи вітчизняних ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод» пропонується використовувати 

наступний механізм забезпечення прибуткової роботи (рис.3.1)  
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Рис. 3.1. Складові механізму забезпечення прибутковості ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод» 

Джерело: сформовано автором на підставі [1,2] 

Вказаний механізм забезпечення прибутковості підприємства 

органічно поєднує стратегічні орієнтири функціонування підприємств із 

поточною діяльністю, що дозволяє реалізувати намічені цілі з урахуванням 

дій чинників зовнішнього і внутрішнього середовища.  

Розглянувши можливі способи підвищення прибутковості, вважаємо 

що найбільш оптимальних напрямом її підвищення для досліджуваного 

підприємства є оновлення асортименту за рахунок впровадження нового виду 

продукції, що дасть змогу збільшити обсяги продажу і відповідно 

прибутковість підприємства. Управлінське забезпечення введення нової 

продукції подано в табл. 3.1. 
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Таблиця 3.1. 

Управлінське забезпечення введення ново продукції 

№ Заходи Назва документа 

1 Аналіз конкурентоспроможності підприємства 

Аналіз стану ринку консервної продукції 

Аналіз виробничої ситуації 

Анаітичні звіти 

2 Рішення щодо випуску нового виду продукції 

Рішення керівника 

Рішення 

Наказ про запуск у 

виробництво нового виду 

продукту 

3 Створення оперативного плану забезпечення випуску 

нового виду продукту 

Кошторис витрат на виконання проекту 

Кошторис витрат 

Оперативний план 

4 Внесення змін до бюджету Наказ  

5 Проект положення про випуск нового виду продукту Положення  

6 Внесення змін до технологічної документації, яка 

регламентує виробництво продукції 

Наказ про внесення змін 

7 Визначення нових комунікативних звязків 

виробництва з іншими струтурними підрозділами 

Анаітичні записки 

8 Внесення змін до асортиментного портфелю Положення про асортимент 

9 Визначення механізму управління за впровадженням 

нового виду продукту 

Інструкції 

Рекомендації 

10 Проведення аналізу якості нового виду продукції Сужбова записка 

Технологічні документи 

11 Планування продажів нового продукту Сужбова записка 

Оперативний план 

12 Представлення нового виду продукції Сайт, представлення 

буклетів 

13 Аналіз продажів Оперативний план 

14 Оцінка прибутковості Фінансова звітність 

Джерело: розроблено автором 

 

Отже розглянувши процес управлінського забезпечення запровадження 

нового продукту з метою підвищення прибутковості повинно бути 

підкріплено відповідним документальним забезпеченням. 

 

3.2. Обґрунтування запровадження нового виду продукції з метою 

підвищення прибутковості ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» 

 

Ехінацея — багаторічник з сімейства Айстрових. Цю рослину можна 

заслужено назвати квіткою «здоров’я», так як воно володіє чудовими 

цілющими властивостями, завдяки яким в деяких випадках може служити 
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навіть повноцінною заміною антибіотиків. Численні дослідження показали, 

наскільки цінна це рослина.  

В результаті вивчення хімічного складу ехінацеї були виявлені цілих 

сім груп корисних речовин, що містяться в цій рослині. Серед них можна 

виділити полісахариди, флавоноїди, алкіламіди, інулін, похідні кавової 

кислоти — ехінозіди, сінорін і хлорогенова кислота, ефірні масла, а також 

вітаміни і мікроелементи — калій, магній, залізо, алюміній. 

Завдяки своєму чудовому складу, яким не може похвалитися жодна 

рослина, ехінацея вважається найпотужнішим імуностимулятором. 

Приймають ехінацею як імуностимулятор як під час загострення 

інфекційного захворювання, так і для профілактики, що є актуальним на 

сьогоднішній день. Особливо корисно це робити навесні і восени. У цей час 

відзначається зростання захворюваності на застуду та грип, так як організм в 

цей період найбільш послаблень. 

Тому пропонуємо для підвищення прибутковості досліджуваного 

підприємства ввести до асортименту сік з екстрактом ехінацеї, «Яблуко-

ехінацея». 

Проведемо розрахунок статей витрат на виробництво продукції «Сік 

яблуко-ехінацея». 

Калькуляція собівартості консервів  «Сік яблуко-ехінацея» 

Калькуляційною одиницею є тонна, випуск продукції  -    270  т/рік 

Стаття 1  “Сировина і основні матеріали” 

Стаття “Сировина і основні матеріали” є комплексною. Вона включає 

всі види матеріальних ресурсів, що визначають склад продукції. За цією 

статтею планується сировина та основні матеріали, що витрачаються на 

виробництво продукції. 

Розрахунок Статті “Сировина і основні матеріали” представлено в 

табл.3.2. 
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Таблиця 3.2 

Розрахунок статті “Сировина і основні матеріали” 

№ 

пор 

Назва сировини та 

основних матеріалів 

Оди-

ниці 

виміру 

Норма 

витрат на 1 

т, кг 

Ціна одиниці 

продукції, грн. 

Витрати, 

грн 

1 Яблучний сік Кг 350 10,2 3570 

2 Екстракт ехінацеї Кг 25,5 150 3825 

2 Цукровий сироп Кг 500 14,75 7375 

Разом  14770 

Джерело: розраховано автором 

 

Транспортно-заготівельні витрати складають 5,2 % від вартості 

сировини, тому на 1 т :      14770 · 5,2 %  = 768 грн. 

Витрати сировини з урахуванням транспортно-заготівельних витрат 

складають, на 1 т: 14770 + 768 = 15538 грн.  

Стаття  2  Тара та допоміжні матеріали 

В статті “Тара та допоміжні матеріали” плануються витрати на 

допоміжні матеріали, які приймають участь у виготовленні продукції, або 

використовуються для забезпечення нормального технологічного процесу. 

В цій статті відображають вартість пакувальних матеріалів й тари, які 

не відшкодовуються споживачем. 

Розрахунок Статті “Допоміжні матеріали” представлено в табл.3.3 

Таблиця 3.3 

Визначення кількості тари та допоміжних матеріалів 

№ 

пор. 

Назва тари та допоміжних 

матеріалів  

Од. 

виміру 

Норма витрат 

на 1 т,   

Ціна за 

одиницю, грн. 

 Витрати 

грн 

1 Банка скляна шт. 346 1,5 519,38 

2 Етикетка шт. 346 0,06 21,35 

3 Крохмаль кг 0,04 3,75 0,15 

4 Кришка шт 346 1,4 498,04 

     Разом 1038,91 

Джерело: розраховано автором 
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Транспортно-заготівельні витрати  по тарі та допоміжним матеріалам 

складають 4,8 % від вартості сировини,  

тому на 1 т:  1038,91 · 4,8 %  =  49,87 грн. 

Разом по статті, 

на 1 т:   1038,91 + 49,87 = 1088,78 грн. 

Стаття 3.  Паливо, енергія і вода на технологічні потреби 

В статтю “Паливо, енергія і вода  на технологічні потреби” 

включаються витрати на паливо та енергію, що отримані ззовні, або 

виробляються на самому підприємстві та витрачаються безпосередньо в 

процесі виробництва продукції. Розрахунок витрат  палива,  електроенергії та 

води на технологічні потреби наведені в табл.3.4 

Таблиця 3.4 

Розрахунок палива та електроенергії та води на технологічні цілі в 

базисному періоді 

№ 

поз. 

Назва  Одиниці 

виміру 

Норми витрат 

на 1 т 

Ціна одиниці 

продукції, грн. 

Витрати 

на 1 т, грн. 

3 Газ т.м3 0,33 8500 2805 

4 Електроенергія кВт/год 17,5 1,68 29,4 

5 Вода м3 8,75 10,8 94,5 

Разом 2928,9 

Джерело: розраховано автором 

 

Стаття 4  Заробітна плата  виробничих робітників становить виходячи з 

даних калькуляції за попередній період 3124,5 грн/т 

Стаття 5 Відрахування на соціальні потреби. Відрахування на соціальні 

потреби включають відрахування на соціальне страхування, в пенсійний 

фонд, фонд занятості у межах встановлених норм, обчислюються у відсотках 

від основної і додаткової заробітної плати. Відрахування на соціальні 

потреби складають 22 %. 

 На 1 т: 3124,5*22 % = 696,66 грн. 

Стаття 6 Витрати на утримання та експлуатацію обладнання. 
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Ця стаття є комплексною. Вона охоплює такі витрати, як амортизаційні 

відрахування стосовно машин та устаткування, котрі належать до основних 

фондів, витрати на технологічний інструмент, ремонт обладнання, оплату 

праці допоміжних робітників з відповідним відрахуванням на соціальні 

потреби. На одиницю кожного конкретного виду продукції витрати на 

утримання та експлуатацію обладнання розподіляються пропорційно 

заробітній платі виробничих робітників. 

Складаємо кошторис витрат на утримання та експлуатацію обладнання 

в цілому по заводу. 

Норма амортизації обладнання складає 24 % від його вартості. Вартість 

обладнання складає   3151,68 тис. грн. 

Амортизаційні відрахування складають 

  3151,68 · (24 %)  =   756,4 тис. грн. 

Витрати на поточний ремонт і утримання обладнання складуть: 

Витрати на поточний ремонт: 10,5 % від вартості обладнання; 

Витрати на утримання обладнання складуть: 2,5 % від вартості 

обладнання. 

3151,68 · (10,5 + 2,5) /100 % =  409,72 тис. грн. 

Загальні витрати по статті складають: 

на 1 т:  1166,12 · 1000 /  2070  = 563,3 грн. 

Стаття 7 Загальновиробничі витрати 

Це витрати на управління, виробниче та господарське обслуговування 

виробництва консервів в межах цеху, витрати на заробітну плату з 

відрахуванням на соціальні потреби працівників управління цеху, 

спеціалістів та обслуговуючого персоналу та ін. витрати по цій статті 

складають за даними попперднього періоду 116,09 грн., 

Виробнича собівартість 1 т консервів «Сік яблуко-ехінацея» складає: 

15538+1088,78+2928,9+3124,5+696,76+563,3+116,09 =23940 грн/т 

Стаття 8 Адміністративні витрати 

Адміністративні витрати складають 3 % від виробничої собівартості 
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23940*3 % = 718,2 грн. 

Стаття 9 Збутові витрати 

Збутові витрати складають 2 % від виробничої собівартості 

23940*2 % = 478,8 грн. 

Повна собівартість продукції включає виробничу собівартість та 

адміністративні та збутові витрати. Результати розрахунку собівартості 

зводимо у табл. 3.5 

Таблиця 3.5 

Калькуляція собівартості 1 т консервів «Сік яблуко-ехінацея», грн 

№ 

поз. 

Назва статей Значення 

1 Сировина і основні матеріали 15538 

2 Тара та допоміжні матеріали 1088,78 

3 Паливо, енергія та вода 2928,9 

4 Заробітна плата основних робітників 3124,5 

5 Відрахування на соціальні потреби 696,76 

6 Витрати на експлуатацію та утримання обладнання 563,3 

7 Загальні виробничі витрати 116,09 

8 Виробнича собівартість  24056,33 

9 Адміністративні витрати 718,2 

10 Збутові витрати 478,8 

11 Повна собівартість 25253,33 

Джерело: розраховано автором 

Визначаємо ціну продукції, що калькулювалася, виходячи з питомого 

прибутку 1 т консервів «Сік яблуко-ехінацея», який обчислюється із планової 

рентабельності і складає 19 %: 

Оптова ціна  підприємства виробництва  1 т консервів   «Сік яблуко-

ехінацея»   складає:  

25253,3*1,19   = 30051,43 грн. /тонну 

Отже очевидно, що запропонований проект по введенню нової 

продукції є прибутковим і дозволить забезпечити прибутковість ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод». 

Для оцінки ефективності запропонованого проекту розрахуємо зміну 

основних техніко-економічних показників. 
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Обсяг виробництва по всьому підприємству в категорії соки, що 

вироблятимуться в вартісному виразі складає 

270*30051,43=8113 тис.грн. 

Собівартість виробленої продукції   

270*25253,33=6818 тис.грн. 

Розглянемо, як запропонований захід впине на основні техніко-

економічні показники діяльності підприємства. 

Таблиця 3.6  

Вплив заходу на основні техніко-економічні показники виробничо-

господарської діяльності ПрАТ « Білоцерківський консервний завод»  

Показники 

Роки Відхилення   

2020 
проектн

ий 
Абсолютне 

Відносне,

% 

1 3 4 5 6 

Чистий дохід від реалізації продукції 

(робіт, послуг), тис. грн. 65517 73630 8113 11,02 

Собівартість реалізованої продукції, тис. 

грн. 
56576 63071,21 6495,21 10,30 

Адміністративні витрати, тис. грн. 5026 5219,91 193,91 3,71 

Витрати на збут, тис. грн. 277 406,276 129,28 31,82 

Повні витрати на виробництво та 

реалізацію продукції, тис. грн. 
61879 68697 6818 9,92 

Витрати на 1 грн. реалізованої продукції, 

грн. 
94,4 93,3 -1,1 -1,23 

Валовий прибуток 8941 10236 1295 12,65 

Прибуток від реалізації, тис. грн. 3300 4595 1295 28,18 

Чистий прибуток (збиток), тис. грн. 1913 2974,9 1061,9 35,70 

Рентабельність продукції, % 3,09 4,33 1,24 - 

Середньооблікова чисельність штатних 

працівників, осіб 
182 182 0 0,00 

Продуктивність праці, тис. грн./особу 359,98 404,56 44,58 11,02 

Джерело: складено автором на основі фінансової  звітності підприємства 

 

З даної таблиці очевидно, що підприємство підвищить свою 

прибутковість на 1,24 пп., відповідно чистий прибуток зросте на 1061,9 

тис.грн. 

Розрахуємо доцільність проекту та його прибутковість за допомогою 

табл. 3.7 
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Таблиця 3.7.  

Вплив заходу на показники рентабельності ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод»  

Показник  Метод розрахунку  Значення Відхи-

лення абс 2020 проект 

1 2 3 4 5 

Рентабельність видів діяльності та витрат виробництва 

Рентабельність 

операційної 

діяльності  

РОП = ФРОД С+ФВ+ВЗ+ІОВ 

×100%  

14% 15,2% 

1,2 

Рентабельність 

звичайної діяльності  

Рзв = ФРЗДОп 

С+АВ+ВЗ+ІОВ+ФВ+ВК+ІВ 

×100%  

5,3%  6,1% 

0,8 

Рентабельність 

господарської 

діяльності  

Ргосп = ЧП 

С+АВ+ВЗ+ІОВ+ФВ+ВК+ІВ 

×100%  

3,09 % 4,22% 

1,13 

Рентабельність 

виробничих витрат  

Валовий прибуток / собівартість 

реалізованої продукції×100%   

15,8% 16,7% 

0,9 

Коефіцієнт загальної 

рентабельності  

Валовий прибуток/ чистий дохід  13,64 14,34% 

0,7 

Рентабельність 

продажу  

Чистий прибуток / чистий дохід 

від реалізації×100%   

5,8% 6,7% 

0,9 

Рентабельність 

реалізованої 

продукції  

Чистий дохід / собівартість 

реалізованої продукції  

1,15  2,01 

0,86 

Рентабельність капіталу та його складових 

Рентабельність 

сукупних активів 

Чистий прибуток / сукупні активи 

×100% 

33% 34% 

1 

Рентабельність 

виробничих активів  

Чистий прибуток / середньорічна 

вартість основних виробничих 

засобів і матеріальних оборотних 

коштів ×100% 

3,2% 4,3% 

1,1 

Рентабельність 

власного капіталу  

Чистий прибуток / власний 

капітал×100%   12,20% 13,32% 1,12 

Джерело: розраховано автором 

Оцінюючи зміни в прибутковості підприємства в результаті 

запровадження запропонованого заходу, можна сказати, що підприємство 

хоча і не значно але підвищить свою прибутковість по всім видам 

рентабельності. 

Висновки до розділу 3 

 

Будь-яке підприємство прагне збільшити свої доходи, вважаючи цю 

задачу першочерговим. І хоча шляхів розвитку бізнесу безліч - для кожної 

компанії він свій, все їх можна розділити на три великі групи: скорочення 
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виробничих витрат, зростання націнки на продукцію, збільшення 

товарообігу. 

Слід зазначити, що на реалізацію мети управління прибутком повинна 

бути спрямована вся діяльність підприємства. Частина цієї діяльності 

сфокусована на реалізації іншого, не менш важливої мети - забезпечення 

ліквідності і платоспроможності підприємства. 

Процес управлінського забезпечення запровадження нового продукту з 

метою підвищення прибутковості на ПрАТ «Білоцерківський консервний 

завод» повинно бути підкріплено відповідним документальним 

забезпеченням. 

Для підвищення прибутковості досліджуваного підприємства 

пропонуємо ввести до асортименту сік з екстрактом ехінацеї, «Яблуко-

ехінацея». За рахунок заходу підприємство підвищить свою прибутковість на 

1,24 пп., відповідно чистий прибуток зросте на 1061,9 тис.грн. 
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ВИСНОВКИ ТА ПРОПОЗИЦІЇ 

 

прибутковість являє собою стійке економічне явище, що проявляється 

як підтверджена здатність підприємства генерувати позитивний фінансовий 

результат від здійснення як основної, так і всієї господарської діяльності, що 

полягає у перевищенні доходу над здійсненими витратами в розмірі, 

достатньому для ефективного подальшого функціонування. 

Формування прибутку підприємства залежить від ефективності 

господарювання, видів економічної діяльності, галузі економіки, законодавчо 

прописаних умов ведення фінансового, управлінського та податкового 

обліку. Для більш повного розуміння сутності категорії «прибуток» 

розглянемо різні підходи до визначення поняття. Так, у класичному 

розуміння прибуток є різницею між ціною товару та затратами на його 

виробництво, тобто собівартістю. Цей показник є характеристикою якості 

господарювання підприємства.  

Механізм формування прибутку підприємства має певні особливості 

залежно як від внутрішніх чинників підприємства, які воно вибирає на свій 

розсуд: виду економічної діяльності підприємства, галузі економіки, форми 

власності, організаційно-правової форми господарювання, так і від зовнішніх 

чинників: загального стану економіки, розвитку ринкових відносин тощо. 

Зовнішні фактори мають значний вплив на суму прибутку, отриманого 

підприємством, і не залежать від його діяльності. Так, значний вплив на 

ефективність господарювання мають природно-географічні умови, розвиток 

транспортної та ринкової інфраструктури, рівень конкуренції, інфляційні 

процеси тощо. До внутрішніх факторів належать: ритмічність виробництва, 

матеріально-технічне забезпечення виробничого процесу, асортимент та 

якість продукції, структура виробництва, ефективність використання 

матеріальних, фінансових та трудових ресурсів, маркетингова та 

природоохоронна діяльність, соціальні аспекти організації праці та 

відпочинку персоналу. 
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Прибутковість є критерієм ефективності господарювання, тотожним за 

економічним змістом показнику рентабельності, комплексно характеризує 

ефективність діяльності підприємства, вимірює цю ефективність з різних 

позицій відповідно до інтересів суб’єкта господарювання.  

ПрАТ «Білоцерківський консервний завод» (ТМ Крят) — це одне з 

найбільших підприємств по виробництву консервів у Київському регіоні, 

котре  спеціалізується на промисловій переробці овочів, фруктів і м'яса. Нині 

виробнича потужність заводу складає 25 млн банок на рік. На сьогоднішній 

день асортимент продукції підприємства становить 87 видів консервів. 

За досліджуваний період на підприємстві підвищуються обсяги 

реалізованої продукції і, як результат, підвищується чистий дохід від 

реалізованої продукції. 

Разом  з тим, підвищується і собівартість з виготовлення цієї продукції 

на 1047 тис. грн, що пов’язано з інфляційними процесами, поряд з цим 

знизились витрати на збут на 1067 тис.грн.  

Також  спостерігається зростання витрат на 1 грн реалізованої 

продукції на 0,9 коп, крім того прибутковість підприємства знизилась – 

валовий прибуток зменшився на 924 тис. грн, що вплинуло на зменшення 

чистого прибутку  402 тис. грн., в результаті чого зменшилась рентабельність 

продукції на 0,66 пп.  

Що стосується трудових ресурсів, то кількість працівників зросло на 4 

особи, крім того відбулося зростання заробітної плати працівників на 377,83 

грн, що пов’язано зі змінами в законодавстві. 

Що стосується продуктивності праці – вона знизилась на 7,40 тис.грн/ 

особу, що пов’язано зі зростанням кількості працівників та незначним 

зростанням обсягів виробництва, це є негативною тенденцією. 

Вартість основних засобів зросла на 4254 тис. грн, що говорить про 

певне оновлення основних засобів, вартість активів та власний капітал зросли 

на 6632 тис.грн. та 1913 тис.грн. відповідно. 

https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%9A%D0%B8%D1%97%D0%B2%D1%81%D1%8C%D0%BA%D0%B0_%D0%BE%D0%B1%D0%BB%D0%B0%D1%81%D1%82%D1%8C
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За досліджуваний період ми бачимо, що рентабельність продукції 

підприємства знижується, оскільки продукція підприємства представлена в 

низько ціновому сегменті на ринку плодоовочевих консервів.  

Що стосується прибутковості ПрАТ «Білоцерківський консервний 

завод», то можна стверджувати, що її ступінь є ще не достатньо високою, що 

впливає на ефективність господарської діяльності досліджуваного 

підприємства вцілому. 

На величину прибутку від реалізації продукції на ПрАТ 

«Білоцерківський консервний завод» впливають такі чинники:  

 збільшення обсягу виробництва і реалізації;  

 структурні зрушення в номенклатурі продукції за рахунок 

впровадження нових видів продукції;  

 зниження собівартості продукції;  

 підвищення ціни на продукцію.  

Для підвищення прибутковості нами пропонується ввести в асортимент 

новий вид продукції, що має імунномодулюючу властивість сік «Яблуко-

ехінацея», що дасть можливість підприємству підвищити чистий прибуток 

зросте на 1061,9 тис.грн., а рентабельність прибутковість на 1,24 пп. 
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ДОДАТОК А .  
 

   
КОДИ 

  
Дата(рік, місяць, 

число) 
2019 | 01 | 01 

Підприємство 
ПРИВАТНЕ АКЦIОНЕРНЕ ТОВАРИСТВО 

"БIЛОЦЕРКIВСЬКИЙ КОНСЕРВНИЙ ЗАВОД" 
за ЄДРПОУ 05528450 

Територія 
 

за КОАТУУ 3220487201 

Організаційно-
правова форма 
господарювання 

Акціонерне товариство за КОПФГ 230 

Вид економічної 
діяльності 

Інші види перероблення та консервування 
фруктів і овочів 

за КВЕД 10.39 

Середня 
кількість 
працівників 

177 
 

Одиниця виміру: тис.грн. без десяткового знака 
 

Адреса 
вул. Івана Кожедуба, 63, м. Біла Церква, 

Київська область, 09114, Україна, 0456351141  

Складено (зробити позначку "v" у відповідній клітинці):     

за положеннями (стандартами бухгалтерського обліку)   

за міжнародними стандартами фінансової звітності V  

 
 

Баланс (Звіт про фінансовий стан) 
на 31.12.2018 р. 

 

Актив 
Код 

рядка 

На початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

На дату переходу 
на міжнародні 

стандарти 
фінансової 

звітності 

1 2 3 4 5 

I. Необоротні активи 

Нематеріальні активи: 1000 0 0 0 

первісна вартість 1001 0 0 0 

накопичена амортизація 1002 0 0 0 

Незавершені капітальні інвестиції 1005 0 0 0 
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Основні засоби: 1010 1483 1594 0 

первісна вартість 1011 8357 8621 0 

знос 1012 6874 7027 0 

Інвестиційна нерухомість: 1015 0 0 0 

первісна вартість 1016 0 0 0 

знос 1017 0 0 0 

Довгострокові біологічні активи: 1020 0 0 0 

первісна вартість 1021 0 0 0 

накопичена амортизація 1022 0 0 0 

Довгострокові фінансові інвестиції: 
які обліковуються за методом участі в 
капіталі інших підприємств 

 
1030 

 
0 

 
0 

 
0 

інші фінансові інвестиції 1035 0 0 0 

Довгострокова дебіторська 
заборгованість 

1040 0 0 0 

Відстрочені податкові активи 1045 11 12 0 

Гудвіл 1050 0 0 0 

Відстрочені аквізиційні витрати 1060 0 0 0 

Залишок коштів у централізованих 
страхових резервних фондах 

1065 0 0 0 

Інші необоротні активи 1090 0 0 0 

Усього за розділом I 1095 1494 1606 0 

II. Оборотні активи 

Запаси 1100 20660 33433 0 

Виробничі запаси 1101 2598 3140 0 

Незавершене виробництво 1102 0 0 0 

Готова продукція 1103 18062 30293 0 

Товари 1104 0 0 0 

Поточні біологічні активи 1110 0 0 0 

Депозити перестрахування 1115 0 0 0 
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Векселі одержані 1120 0 0 0 

Дебіторська заборгованість за 
продукцію, товари, роботи, послуги 

1125 5474 5080 0 

Дебіторська заборгованість за 
розрахунками: 
за виданими авансами 

 
1130 

 
282 

 
455 

 
0 

з бюджетом 1135 1523 2451 0 

у тому числі з податку на прибуток 1136 0 0 0 

з нарахованих доходів 1140 0 0 0 

із внутрішніх розрахунків 1145 0 0 0 

Інша поточна дебіторська 
заборгованість 

1155 30 33 0 

Поточні фінансові інвестиції 1160 0 0 0 

Гроші та їх еквіваленти 1165 573 729 0 

Готівка 1166 0 0 0 

Рахунки в банках 1167 573 729 0 

Витрати майбутніх періодів 1170 0 0 0 

Частка перестраховика у страхових 
резервах 

1180 0 0 0 

у тому числі в: 
резервах довгострокових зобов’язань 

 
1181 

 
0 

 
0 

 
0 

резервах збитків або резервах 
належних виплат 

1182 0 0 0 

резервах незароблених премій 1183 0 0 0 

інших страхових резервах 1184 0 0 0 

Інші оборотні активи 1190 94 309 0 

Усього за розділом II 1195 28636 42490 0 

III. Необоротні активи, утримувані 
для продажу, та групи вибуття 

1200 0 0 0 

Баланс 1300 30130 44096 0 
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Пасив 
Код 

рядка 

На початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

На дату 
переходу на 
міжнародні 
стандарти 
фінансової 

звітності 

I. Власний капітал 

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 37 37 0 

Внески до незареєстрованого 
статутного капіталу 

1401 0 0 0 

Капітал у дооцінках 1405 0 0 0 

Додатковий капітал 1410 0 0 0 

Емісійний дохід 1411 0 0 0 

Накопичені курсові різниці 1412 0 0 0 

Резервний капітал 1415 18 18 0 

Нерозподілений прибуток (непокритий 
збиток) 

1420 6506 9189 0 

Неоплачений капітал 1425 ( 0 ) ( 0 ) ( 0 ) 

Вилучений капітал 1430 ( 0 ) ( 0 ) ( 0 ) 

Інші резерви 1435 0 0 0 

Усього за розділом I 1495 6561 9244 0 

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення 

Відстрочені податкові зобов’язання 1500 0 0 0 

Пенсійні зобов’язання 1505 0 0 0 

Довгострокові кредити банків 1510 0 0 0 

Інші довгострокові зобов’язання 1515 0 0 0 

Довгострокові забезпечення 1520 0 0 0 

Довгострокові забезпечення витрат 
персоналу 

1521 0 0 0 

Цільове фінансування 1525 0 0 0 

Благодійна допомога 1526 0 0 0 

Страхові резерви, у тому числі: 1530 0 0 0 



86 

 

резерв довгострокових зобов’язань; 
(на початок звітного періоду) 

1531 0 0 0 

резерв збитків або резерв належних 
виплат; (на початок звітного періоду) 

1532 0 0 0 

резерв незароблених премій; (на 
початок звітного періоду) 

1533 0 0 0 

інші страхові резерви; (на початок 
звітного періоду) 

1534 0 0 0 

Інвестиційні контракти; 1535 0 0 0 

Призовий фонд 1540 0 0 0 

Резерв на виплату джек-поту 1545 0 0 0 

Усього за розділом II 1595 0 0 0 

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення 

Короткострокові кредити банків 1600 4940 5999 0 

Векселі видані 1605 0 0 0 

Поточна кредиторська заборгованість: 
за довгостроковими зобов’язаннями 

1610 0 0 0 

за товари, роботи, послуги 1615 17792 27406 0 

за розрахунками з бюджетом 1620 151 296 0 

за у тому числі з податку на прибуток 1621 87 160 0 

за розрахунками зі страхування 1625 66 149 0 

за розрахунками з оплати праці 1630 303 662 0 

за одержаними авансами 1635 0 0 0 

за розрахунками з учасниками 1640 0 0 0 

із внутрішніх розрахунків 1645 0 0 0 

за страховою діяльністю 1650 0 0 0 

Поточні забезпечення 1660 213 283 0 

Доходи майбутніх періодів 1665 0 0 0 

Відстрочені комісійні доходи від 
перестраховиків 

1670 0 0 0 

Інші поточні зобов’язання 1690 104 57 0 
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Усього за розділом IІІ 1695 23569 34852 0 

ІV. Зобов’язання, пов’язані з 
необоротними активами, 
утримуваними для продажу, та 
групами вибуття 

1700 0 0 0 

V. Чиста вартість активів 
недержавного пенсійного фонду 

1800 0 0 0 

Баланс 1900 30130 44096 0 

 

Примітки д/н 

Керівник Крят Анатолiй Федорович 

Головний бухгалтер Степченко Галина Iванiвна 
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ДОДАТОК Б 

   
КОДИ 

  
Дата(рік, місяць, 

число) 
2019 | 01 | 01 

Підприємство 
ПРИВАТНЕ АКЦIОНЕРНЕ ТОВАРИСТВО 

"БIЛОЦЕРКIВСЬКИЙ КОНСЕРВНИЙ ЗАВОД" 
за ЄДРПОУ 05528450 

 
(найменування) 

  

 
Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 

за 2018 рік 

I. ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 

Стаття 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За аналогічний 
період 

попереднього 
року 

Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 2000 44604 37940 

Чисті зароблені страхові премії 2010 0 0 

Премії підписані, валова сума 2011 0 0 

Премії, передані у перестрахування 2012 0 0 

Зміна резерву незароблених премій, валова сума 2013 0 0 

Зміна частки перестраховиків у резерві незароблених премій 2014 0 0 

Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) 2050 ( 36407 ) ( 30737 ) 

Чисті понесені збитки за страховими виплатами 2070 0 0 

Валовий: прибуток 2090 8197 7203 

Валовий: збиток 2095 ( 0 ) ( 0 ) 

Дохід (витрати) від зміни у резервах довгострокових зобов’язань 2105 0 0 

Дохід (витрати) від зміни інших страхових резервів 2110 0 0 

Зміна інших страхових резервів, валова сума 2111 0 0 

Зміна частки перестраховиків в інших страхових резервах 2112 0 0 

Інші операційні доходи 2120 1522 1768 

Дохід від зміни вартості активів, які оцінюються за справедливою 
вартістю 

2121 0 0 

Дохід від первісного визнання біологічних активів і 
сільськогосподарської продукції 

2122 0 0 
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Дохід від використання коштів, вивільнених від оподаткування 2123 ( 0 ) ( 0 ) 

Адміністративні витрати 2130 ( 3360 ) ( 2215 ) 

Витрати на збут 2150 ( 218 ) ( 440 ) 

Інші операційні витрати 2180 ( 1878 ) ( 2175 ) 

Витрат від зміни вартості активів, які оцінюються за справедливою 
вартістю 

2181 0 0 

Витрат від первісного визнання біологічних активів і 
сільськогосподарської продукції 

2182 0 0 

Фінансовий результат від операційної діяльності: прибуток 2190 4263 4141 

Фінансовий результат від операційної діяльності: збиток 2195 ( 0 ) ( 0 ) 

Дохід від участі в капіталі 2200 0 0 

Інші фінансові доходи 2220 28 34 

Інші доходи 2240 0 0 

Дохід від благодійної допомоги 2241 0 0 

Фінансові витрати 2250 ( 1020 ) ( 1055 ) 

Втрати від участі в капіталі 2255 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші витрати 2270 ( 0 ) ( 0 ) 

Прибуток (збиток) від впливу інфляції на монетарні статті 2275 0 0 

Фінансовий результат до оподаткування: прибуток 2290 3271 3120 

Фінансовий результат до оподаткування: збиток 2295 ( 0 ) ( 0 ) 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -588 -561 

Прибуток (збиток) від припиненої діяльності після оподаткування 2305 0 0 

Чистий фінансовий результат: прибуток 2350 2683 2559 

Чистий фінансовий результат: збиток 2355 ( 0 ) ( 0 ) 

II. СУКУПНИЙ ДОХІД 

Стаття 
Код 

рядка 

За 
звітний 
період 

За аналогічний 
період 

попереднього 
року 

Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 0 0 
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Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 0 0 

Накопичені курсові різниці 2410 0 0 

Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних 
підприємств 

2415 0 0 

Інший сукупний дохід 2445 0 0 

Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 0 0 

Податок на прибуток, пов’язаний з іншим сукупним доходом 2455 0 0 

Інший сукупний дохід після оподаткування 2460 0 0 

Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460) 2465 2683 2559 

III. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

Матеріальні затрати 2500 41043 29193 

Витрати на оплату праці 2505 9478 5765 

Відрахування на соціальні заходи 2510 2084 1268 

Амортизація 2515 153 157 

Інші операційні витрати 2520 1878 2175 

Разом 2550 54636 38558 

ІV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

Середньорічна кількість простих акцій 2600 365752 365752 

Скоригована середньорічна кількість простих акцій 2605 365752 365752 

Чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2610 7.34 7 

Скоригований чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2615 7.34 7 

Дивіденди на одну просту акцію 2650 0 0 

  

 

Підприємство ПРИВАТНЕ АКЦIОНЕРНЕ 
ТОВАРИСТВО "БIЛОЦЕРКIВСЬКИЙ 
КОНСЕРВНИЙ ЗАВОД" 

за 
ЄДРПОУ 

05528450 

Територія  за 
КОАТУУ 

3220487201 

Організаційно-правова 230 за 230 
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форма господарювання КОПФГ 

Вид економічної діяльності 10.39 за КВЕД 10.39 

Середня кількість працівників 182  

Одиниця виміру: тис.грн. без десяткового знака  

Адреса вул. Івана Кожедуба, 63, м. Біла Церква, 
Київська область, 09114, Україна, 
0456351141 

 

Складено (зробити позначку "v" у відповідній клітинці):     

за положеннями (стандартами бухгалтерського обліку) V  

за міжнародними стандартами фінансової звітності   

 
 

Баланс (Звіт про фінансовий стан) 
на 31.12.2020 р. 

 

Актив 
Код 

рядка 

На 
початок 
звітного 
періоду 

На 
кінець 

звітного 
періоду 

На дату 
переходу 

на 
міжнародні 
стандарти 
фінансової 

звітності 

1 2 3 4 5 

I. Необоротні активи 

Нематеріальні активи: 1000 0 0 0 

первісна вартість 1001 0 0 0 

накопичена амортизація 1002 0 0 0 

Незавершені капітальні інвестиції 1005 0 0 0 

Основні засоби: 1010 1521 5775 0 

первісна вартість 1011 8846 13284 0 

знос 1012 7325 7509 0 

Інвестиційна нерухомість: 1015 0 0 0 

первісна вартість 1016 0 0 0 

знос 1017 0 0 0 
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Довгострокові біологічні активи: 1020 0 0 0 

первісна вартість 1021 0 0 0 

накопичена амортизація 1022 0 0 0 

Довгострокові фінансові інвестиції: 
які обліковуються за методом участі в капіталі інших 
підприємств 

 
1030 

 
0 

 
0 

 
0 

інші фінансові інвестиції 1035 0 0 0 

Довгострокова дебіторська заборгованість 1040 0 0 0 

Відстрочені податкові активи 1045 16 18 0 

Гудвіл 1050 0 0 0 

Відстрочені аквізиційні витрати 1060 0 0 0 

Залишок коштів у централізованих страхових 
резервних фондах 

1065 0 0 0 

Інші необоротні активи 1090 0 0 0 

Усього за розділом I 1095 1537 5793 0 

II. Оборотні активи 

Запаси 1100 52198 60133 0 

Виробничі запаси 1101 3933 4867 0 

Незавершене виробництво 1102 0 0 0 

Готова продукція 1103 48265 55266 0 

Товари 1104 0 0 0 

Поточні біологічні активи 1110 0 0 0 

Депозити перестрахування 1115 0 0 0 

Векселі одержані 1120 0 0 0 

Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, 
роботи, послуги 

1125 7460 1677 0 

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 
за виданими авансами 

 
1130 

 
296 

 
552 

 
0 

з бюджетом 1135 2535 3464 0 
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у тому числі з податку на прибуток 1136 0 0 0 

з нарахованих доходів 1140 0 0 0 

із внутрішніх розрахунків 1145 0 0 0 

Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 74 35 0 

Поточні фінансові інвестиції 1160 0 0 0 

Гроші та їх еквіваленти 1165 1234 398 0 

Готівка 1166 0 0 0 

Рахунки в банках 1167 1234 398 0 

Витрати майбутніх періодів 1170 0 0 0 

Частка перестраховика у страхових резервах 1180 0 0 0 

у тому числі в: 
резервах довгострокових зобов’язань 

 
1181 

 
0 

 
0 

 
0 

резервах збитків або резервах належних виплат 1182 0 0 0 

резервах незароблених премій 1183 0 0 0 

інших страхових резервах 1184 0 0 0 

Інші оборотні активи 1190 224 138 0 

Усього за розділом II 1195 64021 66397 0 

III. Необоротні активи, утримувані для продажу, та 
групи вибуття 

1200 0 0 0 

Баланс 1300 65558 72190 0 

 

Пасив 
Код 

рядка 

На 
початок 
звітного 
періоду 

На 
кінець 

звітного 
періоду 

На дату 
переходу 

на 
міжнародні 
стандарти 
фінансової 

звітності 

I. Власний капітал 

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 37 37 0 

Внески до незареєстрованого статутного капіталу 1401 0 0 0 
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Капітал у дооцінках 1405 0 0 0 

Додатковий капітал 1410 0 0 0 

Емісійний дохід 1411 0 0 0 

Накопичені курсові різниці 1412 0 0 0 

Резервний капітал 1415 18 18 0 

Нерозподілений прибуток (непокритий збиток) 1420 13708 15621 0 

Неоплачений капітал 1425 ( 0 ) ( 0 ) ( 0 ) 

Вилучений капітал 1430 ( 0 ) ( 0 ) ( 0 ) 

Інші резерви 1435 0 0 0 

Усього за розділом I 1495 13763 15676 0 

II. Довгострокові зобов’язання і забезпечення 

Відстрочені податкові зобов’язання 1500 0 0 0 

Пенсійні зобов’язання 1505 0 0 0 

Довгострокові кредити банків 1510 0 0 0 

Інші довгострокові зобов’язання 1515 0 0 0 

Довгострокові забезпечення 1520 0 0 0 

Довгострокові забезпечення витрат персоналу 1521 0 0 0 

Цільове фінансування 1525 0 0 0 

Благодійна допомога 1526 0 0 0 

Страхові резерви, у тому числі: 1530 0 0 0 

резерв довгострокових зобов’язань; (на початок 
звітного періоду) 

1531 0 0 0 

резерв збитків або резерв належних виплат; (на 
початок звітного періоду) 

1532 0 0 0 

резерв незароблених премій; (на початок звітного 
періоду) 

1533 0 0 0 

інші страхові резерви; (на початок звітного періоду) 1534 0 0 0 

Інвестиційні контракти; 1535 0 0 0 
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Призовий фонд 1540 0 0 0 

Резерв на виплату джек-поту 1545 0 0 0 

Усього за розділом II 1595 0 0 0 

IІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення 

Короткострокові кредити банків 1600 7019 6206 0 

Векселі видані 1605 0 0 0 

Поточна кредиторська заборгованість: 
за довгостроковими зобов’язаннями 

1610 0 0 0 

за товари, роботи, послуги 1615 11153 9150 0 

за розрахунками з бюджетом 1620 311 249 0 

за у тому числі з податку на прибуток 1621 218 139 0 

за розрахунками зі страхування 1625 225 157 0 

за розрахунками з оплати праці 1630 827 636 0 

за одержаними авансами 1635 31932 39839 0 

за розрахунками з учасниками 1640 0 0 0 

із внутрішніх розрахунків 1645 0 0 0 

за страховою діяльністю 1650 0 0 0 

Поточні забезпечення 1660 276 230 0 

Доходи майбутніх періодів 1665 0 0 0 

Відстрочені комісійні доходи від перестраховиків 1670 0 0 0 

Інші поточні зобов’язання 1690 52 47 0 

Усього за розділом IІІ 1695 51795 56514 0 

ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними 
активами, утримуваними для продажу, та групами 
вибуття 

1700 0 0 0 

V. Чиста вартість активів недержавного пенсійного 
фонду 

1800 0 0 0 

Баланс 1900 65558 72190 0 
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Примітки д/н 

Керівник Крят Анатолiй Федорович 

Головний бухгалтер Степченко Галина Iванiвна 

 

   КОДИ 

  Дата(рік, місяць, число) 2021 | 01 | 
01 

Підприємство ПРИВАТНЕ АКЦIОНЕРНЕ 
ТОВАРИСТВО "БIЛОЦЕРКIВСЬКИЙ 
КОНСЕРВНИЙ ЗАВОД" 

за ЄДРПОУ 05528450 

 (найменування)   

 
 

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) 
за 2020 рік 

 

I. ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 

 

Стаття 
Код 

рядка 

За 
звітний 
період 

За 
аналогічний 

період 
попереднього 

року 

Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, 
послуг) 

2000 65517 65394 

Чисті зароблені страхові премії 2010 0 0 

Премії підписані, валова сума 2011 0 0 

Премії, передані у перестрахування 2012 0 0 

Зміна резерву незароблених премій, валова сума 2013 0 0 

Зміна частки перестраховиків у резерві незароблених 
премій 

2014 0 0 

Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, 
послуг) 

2050 (56576 ) ( 55529 ) 

Чисті понесені збитки за страховими виплатами 2070 0 0 

Валовий: прибуток 2090 8941 9865 

Валовий: збиток 2095 ( 0 ) ( 0 ) 
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Дохід (витрати) від зміни у резервах довгострокових 
зобов’язань 

2105 0 0 

Дохід (витрати) від зміни інших страхових резервів 2110 0 0 

Зміна інших страхових резервів, валова сума 2111 0 0 

Зміна частки перестраховиків в інших страхових 
резервах 

2112 0 0 

Інші операційні доходи 2120 2305 1955 

Дохід від зміни вартості активів, які оцінюються за 
справедливою вартістю 

2121 0 0 

Дохід від первісного визнання біологічних активів і 
сільськогосподарської продукції 

2122 0 0 

Дохід від використання коштів, вивільнених від 
оподаткування 

2130 ( 0 ) ( 0 ) 

Адміністративні витрати 2130 ( 5026 ) ( 4830 ) 

Витрати на збут 2150 ( 277 ) ( 1344 ) 

Інші операційні витрати 2180 ( 2643 ) ( 1459 ) 

Витрат від зміни вартості активів, які оцінюються за 
справедливою вартістю 

2181 0 0 

Витрат від первісного визнання біологічних активів і 
сільськогосподарської продукції 

2182 0 0 

Фінансовий результат від операційної діяльності: 
прибуток 

2190 3300 4187 

Фінансовий результат від операційної діяльності: збиток 2195 ( 0 ) ( 0 ) 

Дохід від участі в капіталі 2200 0 0 

Інші фінансові доходи 2220 0 0 

Інші доходи 2240 0 0 

Дохід від благодійної допомоги 2241 0 0 

Фінансові витрати 2250 ( 970 ) ( 1366 ) 

Втрати від участі в капіталі 2255 ( 0 ) ( 0 ) 

Інші витрати 2270 ( 0 ) ( 0 ) 

Прибуток (збиток) від впливу інфляції на монетарні 2275 0 0 
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статті 

Фінансовий результат до оподаткування: прибуток 2290 2330 2821 

Фінансовий результат до оподаткування: збиток 2295 ( 0 ) ( 0 ) 

Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 -417 -506 

Прибуток (збиток) від припиненої діяльності після 
оподаткування 

2305 0 0 

Чистий фінансовий результат: прибуток 2350 1913 2315 

Чистий фінансовий результат: збиток 2355 ( 0 ) ( 0 ) 

II. СУКУПНИЙ ДОХІД 

 

Стаття 
Код 

рядка 
За звітний 

період 

За 
аналогічний 

період 
попереднього 

року 

Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 0 0 

Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 0 0 

Накопичені курсові різниці 2410 0 0 

Частка іншого сукупного доходу асоційованих та 
спільних підприємств 

2415 0 0 

Інший сукупний дохід 2445 0 0 

Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 0 0 

Податок на прибуток, пов’язаний з іншим сукупним 
доходом 

2455 0 0 

Інший сукупний дохід після оподаткування 2460 0 0 

Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460) 2465 1913 2315 

III. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

Матеріальні затрати 2500 49618 50347 

Витрати на оплату праці 2505 16404 15347 

Відрахування на соціальні заходи 2510 3608 3380 

Амортизація 2515 184 146 
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Інші операційні витрати 2520 2643 1854 

Разом 2550 72457 71074 

ІV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

Середньорічна кількість простих акцій 2600 365752 365752 

Скоригована середньорічна кількість простих акцій 2605 365752 365752 

Чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію 2610 5.23 6.33 

Скоригований чистий прибуток (збиток) на одну 
просту акцію 

2615 5.23 6.33 

Дивіденди на одну просту акцію 2650 0 0 

 

Примітки д/н 

Керівник Крят Анатолiй Федорович 

Головний бухгалтер Степченко Галина Iванiвна 

 


